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Rola nowej ekonomii instytucjonalnej w wyjasnianiu
procesoOw wzrostu i rozwoju gospodarczego’

WPROWADZENIE

W wyniku rozwoju nowej ekonomii instytucjonalnej nastapita weryfikacja po-
dejscia do wyjasniania zmian ilosciowych i jakoSciowych w gospodarce. Wedtug
jej zatozen to czynniki instytucjonalne odgrywaja kluczows rolg w tych procesach,
a wiec decydujg o sukcesie gospodarczym lub zacofaniu poszczegdlnych krajow.
Konieczno$¢ ich wprowadzenia do analizy wynikata miedzy innymi z narastaja-
cych trudno$ci zwigzanych z wyjasnieniem coraz bardziej ztozonych zjawisk eko-
nomicznych, zro6znicowania w poziomie rozwoju poszczegolnych krajow czy gwat-
townych przemian w gospodarkach. Pojawiajace si¢ problemy uwidocznily braki
neoklasycznych modeli wzrostu, ktore poszukiwaty jego zrdédet w akumulacji ka-
pitatu i postepie technicznym, nie oddajac zawilosci i skomplikowania problemow
wystepujacych w rzeczywistosci gospodarczej.

Celem artykutu jest systematyzacja wiedzy na temat gtdéwnych zatozen no-
wej ekonomii instytucjonalnej dotyczacych roli instytucji w wyjasnianiu pro-
cesOw gospodarczych i zachowan uczestnikow tych proceséw, ze szczegdlnym
uwzglednieniem zalozen odnoszacych si¢ do problematyki wzrostu i rozwoju go-
spodarczego. Realizacja tak sformutowanego celu nastapita poprzez wskazanie
glownych powigzan i r6znic pomi¢dzy nowa ekonomig instytucjonalng a neokla-
sycznym nurtem w ekonomii.
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2 Publikacja zostata sfinansowana ze $rodkow przyznanych na realizacje projektu w ramach
Badania Mtodych Naukowcow 2018 (BMN 443).
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Problematyka ta wydaje si¢ by¢ wciagz aktualna i interesujaca, gdyz pomimo
licznych badan nad instytucjonalnymi aspektami procesow gospodarczych dy-
stans rozwojowy pomiedzy roznymi gospodarkami nadal istnieje’. Znalezieniem
sposoboéw na wyrownywanie tych dysproporcji zainteresowana jest nowa eko-
nomia instytucjonalna, wedlug ktorej to witasnie instytucje oddziatujg na popra-
we wynikow gospodarczych w dhugim okresie (Acemoglu, Robinson, Johnson,
2005, s. 386-472; Easterly, Levine, 2002, s. 3-39). Dlatego tez, konieczne jest
ciggte akcentowanie znaczenia instytucji i struktury instytucjonalnej gospodarki
w analizowaniu odbywajacych si¢ w niej procesOw ekonomicznych, ktérych kon-
sekwencja jest wzrost i rozwoj gospodarczy.

INSTYTUCIJE I ICH ROLA W ANALIZIE PROCESOW GOSPODARCZYCH

Badacze reprezentujacy nowa ekonomig instytucjonalng podejmuja probe jej
syntezy z ekonomig neoklasyczng i nie odrzucajg jej podstawowych zatozen, lecz
uzupetniaja ja o elementy, ktore, traktowane przez nig jako statyczne i nieistotne,
znajdowaly si¢ poza jej zasiggiem i byly pomijane w badaniach. Jedng z takich
kategorii jest instytucja, ktorej wprowadzenie umozliwito analize proceséw go-
spodarczych w sposob bardziej zblizony do rzeczywistosci.

Poglady przedstawicieli nowej ekonomii instytucjonalnej na temat koncep-
tualizacji tego pojecia sa niejednoznaczne ze wzgledu na duzg réznorodnosé
przejawow instytucji, przez co wystepuja problemy z ich doktadnym zidentyfi-
kowaniem, okresleniem zrodet i czynnikéw wptywajacych na ich zmiany, a takze
dokonaniem ich kwantyfikacji*. Jedng z najbardziej znanych i najcze$ciej przyta-
czanych definicji jest ta opracowana przez D.C. Northa (North, 2009, s. 3), we-
dtug ktorej instytucje to reguty gry w spoteczenstwie, bardziej formalne — wymy-
slone przez ludzi ograniczenia, ktorych celem jest ksztattowanie ich wzajemnych
interakcji. Sktadaja si¢ one z (North, 1984, s. 204):

— zestawu ograniczen w formie regut i regulacji naktadanych na zachowania jed-
nostek;

3 Potwierdza to m.in. zroznicowany poziom PKB per capita (wedhug parytetu sity nabywczej)
pomigdzy krajami. Wedtug danych za 2017 r. wérdd panstw generujacych najwyzszy jego poziom
wymienia si¢: Katar — 128 646,8 USD, Luksemburg — 115 367,4 USD i Singapur — 107 640,6 USD,
a wéréd tych o najnizszym poziomie: Republike Srodkowoafrykanska — 727,5 USD, Burundi —
735,5 USD i Demokratyczna Republike Konga — 889,1 USD (The World Bank Database, http).

4 W literaturze przedmiotu mozna wskazac trzy podejscia do definiowania instytucji (Gancarczyk,
2002, s. 82). W pierwszym z nich instytucje utozsamiane s z organizacjami i takie ujgcie przyjmuja
przedstawiciele ekonomii neoklasycznej. W drugim (np. D.C. North, O.E. Williamson, S. Pejovich,
E. Ostrom) instytucje traktowane sa jako formalne (normy prawne, prawa wlasnosci, kontrakty, kosz-
ty transakcyjne i regulacje itd.) i nieformalne (tradycje, zwyczaje, konwencje, kodeksy zachowan,
sankcje itd.) zasady, normy i reguty postepowania warunkujace i ograniczajace dziatania jednostek.
W trzecim (np. M. Aoki) instytucje definiuje si¢ jako stan rOwnowagi.
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— zbioru procedur wykorzystywanych do wykrywania odchylen od regut i regu-
lacji;

— zestawu norm moralnych, etycznych i behawioralnych wyznaczajacych granice
tworzenia oraz egzekwowania regut i regulacji.

Celem instytucji jest ksztalttowanie mechanizméw dzialania uczestnikow in-
terakcji spotecznych i transakcji gospodarczych. Z jednej strony stanowig one
zewngtrzne ramy gospodarowania, okreslajac przestrzen, w ramach ktorej wy-
bierane sg cele oraz sposoby ich realizacji. Umozliwiaja wskazanie podmiotow
uprawnionych do podejmowania decyzji w okreslonych obszarach, dziatan do-
zwolonych oraz zabronionych, zasad agregacji mozliwych do stosowania, proce-
dur, ktore muszg by¢ przestrzegane, informacji, ktore muszg by¢ dostarczane lub
zosta¢ utajnione, a takze wynagrodzenia, jakie otrzymuja jednostki w zalezno$ci
od swoich indywidualnych dziatan (Ostrom, 1990, s. 51). Z drugiej, bezposrednio
oddzialuja na preferencje oraz systemy wartosci poszczegolnych jednostek (Sta-
niek, 2017, s. 3). Podmioty gospodarcze odwotujg si¢ do instytucji w sytuacjach
niepewnych, gdyz ograniczaja one ryzyko i porzadkuja relacje w sferze wymiany
gospodarczej, politycznej i spoleczne;.

Uzupetnienie ekonomii neoklasycznej o teori¢ instytucji umozliwia wprowa-
dzenie aspektow instytucjonalnych do analizy procesow gospodarczych. Za ich
pomoca przedstawicicle nowej ekonomii instytucjonalnej starajg si¢ wyjasnié
fragmenty rzeczywistosci gospodarczej zawierajace elementy ewolucji i zmiany,
ksztaltowane przez uplyw czasu, miejsce, uwarunkowania kulturowe, histori¢
i inne czynniki wcze$niej wyizolowane z analiz ekonomicznych (Godlow-Le-
giedz, 2003, s. 59). Przyjmuja, ze jednostki zyjace w spoleczenstwie otoczone sa
instytucjami, ktore oddzialuja na ich decyzje i zachowania.

Funkcjonowanie w $wiecie relacji miedzyludzkich powoduje, ze cztowiek
w swoich wyborach kieruje si¢ nie tylko wzgledami ekonomicznymi, ale takze
podzielanymi spotecznie regutami, normami i zasadami postgpowania czy wlasng
moralno$cig. Znajduje si¢ pod wptywem ograniczen zakorzenionych w jego umysle
1 bedacych rezultatem niecelowych i ewolucyjnych zmian w strukturze instytucjo-
nalnej spoteczenstwa, czyli instytucji nieformalnych. Ludzie rowniez $wiadomie
tworzg okreslone instytucje formalne, co sprawia, ze oddziatujg na Srodowisko,
w ktorym zyja, a tym samym na system ekonomiczny i przebieg procesow gospo-
darczych. To sprawia, ze znaczacy wplyw instytucji powinien by¢ uwzgledniany
w badaniach prawidtowos$ci zwigzanych z funkcjonowaniem gospodarki.

W ekonomii neoklasycznej kwestie instytucjonalne znajdowaly si¢ poza
obszarem zainteresowan jej przedstawicieli. Instytucje byty uznawane w najlep-
szym wypadku za komplikacje modeli ekonomicznych, a w najgorszym w ogo-
le nie uwzgledniano ich w badaniach (Kasper, Streit, Boettke, 2012, s. 5). Neo-
klasycy traktowali zachowania ekonomiczne jako uniwersalne, niezalezne od
miejsca 1 czasu (Neale, 1988, s. 230-231), pomijajac znaczenie instytucji, fakt
ich zréznicowania i mozliwo$¢ ewolucji. Instytucje byly postrzegane jako na-
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rzucone z gory i tym samym egzogeniczne wobec podmiotow gospodarczych,
ktore w pelni dostosowywaly si¢ do istniejacego otoczenia instytucjonalnego
(Kasper i in., 2012, s. 5). Zalozenie danych i znanych warunkow instytucjonal-
nych sprawilo, ze badania prowadzone w tym nurcie mialy charakter statyczny.
Neoklasycy nie analizowali wplywu instytucji na przebieg procesow ekonomicz-
nych i osiggany przez spoteczenstwo poziom rozwoju gospodarczego (Godtow-
-Legiedz, 2003, s. 59), uwazajac, ze nie stanowig one czesci wyboru ekonomicz-
nego. Uznali, Zze nie ukierunkowuja one zachowan jednostki i nie oddzialuja
na podejmowane przez nig decyzje. Tym samym w analizach pomijali wptyw rze-
czywistych uwarunkowan kulturowych, psychologicznych i spolecznych na indy-
widualne dziatania podmiotow gospodarczych.

ZNACZENIE INSTYTUCJI W ANALIZIE ZACHOWAN UCZESTNIKOW
PROCESOW GOSPODARCZYCH

Podkreslenie przez nowa ekonomie instytucjonalng wptywu uwarunkowan in-
stytucjonalnych na osob¢ podejmujaca decyzj¢ wiaze si¢ z krytyka neoklasycznego
modelu cztowieka racjonalnego oraz rozwojem koncepcji ograniczonej racjonalnosci
(bounded rationality) w dziataniu podmiotdw gospodarczych. Zaklada ona, ze w pro-
cesie podejmowania decyzji jednostki muszg bra¢ pod uwage koszty informacji,
ograniczone mozliwosci ich umystu czy tez korzysci, jakie moga osiagnaé postepujac
zgodnie z powszechnie przyjetymi zwyczajami, rutynami i normami (Godtow-Le-
giedz, 2009, s. 18-19). Za prekursora tej koncepeji uwaza si¢ H.A. Simona, wedtug
ktorego zalozenie o pelnej racjonalnosci jednostki jest nierealistyczne.

Simon stanowczo odrzuca koncepcje czlowieka ekonomicznego (economic
man, rational man) posiadajacego kompletng (a jesli nie, to przynajmniej przej-
rzystg i obszerng) wiedze¢ na temat wszystkich istotnych aspektéw otaczajacego
go Srodowiska, stabilny i uporzadkowany system preferencji oraz umiejegtnosci,
ktore umozliwiaja mu wybor najlepszych rozwigzan, maksymalizujacych jego
uzytecznos¢ (Simon, 1955, s. 99). Wymienia on trzy powody ograniczonej racjo-
nalnos$ci osoby podejmujacej decyzje (Simon, 1976, s. 123—-125):

1) Warunkiem zachowan racjonalnych jest posiadanie kompletnej wiedzy oraz
mozliwo$¢ doktadnego przewidywania wszystkich konsekwencji dokonywa-
nych wybordéw. W rzeczywistosci jednostki dysponuja tylko wyrywkowa wie-
dza na temat zewnetrznych warunkow swojego dziatania i nast¢pstw podejmo-
wanych decyzji.

2) Konsekwencje wyborow ponoszone sg w przysztosci. Dlatego tez, w procesie
przypisywania im konkretnych wartosci konieczne jest zastgpowanie brakow
w doswiadczeniu przez wyobrazni¢. W rezultacie pojawia si¢ problem z osza-
cowaniem prawdopodobienstwa wystapienia skutkow okreslonych decyzji,
wigc te warto$ci sa ustalane jedynie w sposob przyblizony.
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3) Racjonalno$¢ zwigzana jest z dokonywaniem wyboru spo$rod wszystkich
mozliwych alternatyw, natomiast w rzeczywistosci tylko niektore z nich bie-
rze si¢ pod uwagge.

Zarzuty, ktore wysuwa Simon wobec ekonomii neoklasycznej, to przede
wszystkim stabo$¢ przyjetej przez nig metodologii z powodu nieuwzglednienia
wplywu rzeczywistosci na osobe dokonujgcg wybordéw i braku empirycznej we-
ryfikacji badanych procesow (Simon, 1986, s. 211). Wskazuje on na koniecznos¢
przyjecia realistycznych zatozen przy analizie procesu podejmowania decyzji
przez cztowieka, a zwlaszcza uwzglednienia granic racjonalnosci ludzkich zacho-
wan. Czlowieka ograniczajg jego nieSwiadome nawyki, odruchy, przyzwyczaje-
nia i umiejetnosci, a takze system wyznawanych przez niego wartosci oraz zakres
wiedzy i informacji bedacych w jego posiadaniu (Simon, 1976, s. 400—-405). Nie
oznacza to jednak, ze decydujacy nie usituje by¢ racjonalny. Jego racjonalnos¢
jest jednak jedynie intencjonalna (Williamson, 1998, s. 58). Stara si¢ on by¢ racjo-
nalny, lecz z uwagi na wystgpowanie réoznych ograniczen, nie jest to w pelni moz-
liwe. Nie jest on w stanie zebrac i przetworzy¢ wszystkich informacji do podjecia
wlasciwej decyzji. Skutkiem istnienia ograniczonej racjonalnosci wsrod ludzi jest
wybor nie najlepszych rozwiazan, lecz przyjecie tych, ktore sg satysfakcjonujace
1 wystarczajaco dobre.

Przyjecie zatozenia ograniczonej racjonalnosci przez przedstawicieli nowej
ekonomii instytucjonalnej jest rownoznaczne z krytyka koncepcji homo oecono-
micus, w ktorej cztowiekowi gospodarujagcemu nadaje si¢ ceche racjonalnosci.
W ujeciu neoklasykdw jest to istota, ktorej zachowania sg indywidualistyczne
1 ukierunkowane na maksymalizacje (optymalizacje), posiadajaca zdolnosci ko-
gnitywne przy dokonywaniu racjonalnych wyboréw i stabilne preferencje (Do-
ucouliagos, 1994, s. 877). Przed podjeciem decyzji doktadnie analizuje sytuacje,
w ktorej si¢ znajduje oraz ocenia wszystkie naktady i konsekwencje dokonanego
wyboru. Jest to zatem jednostka postepujaca racjonalnie, kierujgca si¢ egoistycz-
nymi motywami i realizujgca wlasne interesy celem maksymalizacji uzytecznosci
(Wilkin, 2016, s. 154-160). Taki model cztowieka jest uniwersalny i pozakultu-
rowy, pasujacy do kazdego spoteczenstwa i kazdej gospodarki (Iwanek, Wilkin,
1997, s. 10-11).

Homo oeconomicus jest lojalny wobec partnerow i dotrzymuje danych im
zobowigzan, a takze nie probuje ich oszukac, jezeli lezy to w jego wlasnym in-
teresie. Przedstawiciele nowej ekonomii instytucjonalnej odrzucajg to zalozenie
twierdzac, ze ludzie przebiegle daza do realizacji indywidualnych korzysci (Wil-
liamson, 1973, s. 317). Ta nieuczciwo$¢ wobec innych wynika z oportunizmu
jednostek. Oportunisci celowo i Swiadomie staraja si¢ wprowadzi¢ partneréw
w blad, ujawniajg niekompletne lub znieksztatcone i niezgodne z prawda infor-
macje lub je ukrywaja, zatajaja rowniez wtasne zamiary. Postuguja si¢ oni ktam-
stwem, oszustwem, kradziezg lub bardziej delikatnymi formami podstepu po to,
aby osiaggna¢ wiasne cele (Williamson, 1998, s. 60-61).
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Zachowanie oportunistyczne to z jednej strony postgpowanie niezgodne z po-
wszechnie przyjetymi i akceptowalnymi zasadami, regutami czy normami, a wigc
sprzeczne z istniejgcymi instytucjami. Z drugiej, to wtasnie instytucje stuza zapo-
bieganiu takim dziataniom. Poprzez wprowadzenie odpowiednich regulacji wraz
ze skutecznym ich egzekwowaniem mozna przeciwdziata¢ oportunizmowi i za-
checac jednostki do uczciwosci wobec innych.

Koncepcja homo oeconomicus nie uwzglednia rowniez szerszego kontekstu
psychologiczno-spolecznego, a zwlaszcza roli instytucji w procesie dokonywa-
nia wyborow. Czlowiek stanowi cze$¢ spoteczenstwa, ktore podziela wspdlne
wartos$ci, postawy, normy moralne i etyczne, kieruje si¢ podobnymi wzorcami
mys$lowymi oraz posiada wlasng kulturg, tradycje i zwyczaje. Funkcjonowanie
w okreslonej grupie spolecznej sprawia, ze jednostka nawigzuje wiezi spotecz-
ne, ktorych istnienie w ekonomii neoklasycznej byto pomijane. Posiada rowniez
wlasne przekonania, preferencje czy systemy wartosci, co tez oddziatuje na moty-
wy jego dziatania. Traktowanie tych czynnikoéw jako niezaleznych i niemajacych
wplywu na dziatania gospodarcze jednostek oddala przyjeta przez neoklasykow
koncepcj¢ homo oeconomicus od rzeczywistosci.

NOWA EKONOMIA INSTYTUCJONALNA
A WZROST I ROZWOJ GOSPODARCZY

Nieuwzglednianie instytucji w modelach ekonomicznych przez przedstawi-
cieli ekonomii neoklasycznej i brak analizy przyczyn ich istnienia sprawilto, ze nie
byli oni w stanie przewidywac i wyjasnia¢ zjawisk pojawiajacych si¢ w rzeczy-
wistosci gospodarczej. System gospodarczy jawit si¢ jako stabilny uktad, bez-
tarciowy 1 statyczny $wiat (North, 1994, s. 35) pozostajacy w stanie rOwnowagi.
Pojawienie si¢ jakiegokolwiek odchylenia od tego stanu uruchamiato mechanizm
adaptacyjny umozliwiajacy powrdt do réwnowagi rynkowej. Jego istotg byty
zmiany relacji cenowych na skutek wzajemnego oddziatywania popytu i podazy
na doskonale konkurencyjnym rynku. Skutecznego dziatania mechanizmu ceno-
wego nie zaktdcaly zadne reguty, normy czy wartosci podzielane przez spoteczen-
stwo, gdyz gospodarka funkcjonowata w prozni instytucjonalne;.

Takie zatozenia wedlug przedstawicieli nowej ekonomii instytucjonalnej sa
niezasadne, gdyz w gospodarce wystepuja tarcia, niedostosowania i nierownowaga.
System gospodarczy nie jawi si¢ jako mechanizm autoregulacji, ale jako system
powiazanych ze soba dziatan, za pomoca ktorych cztonkowie spoteczenstwa zaspo-
kajajg swoje potrzeby. Obejmuje on zasoby wiedzy, umiejetnosci i przedmioty fi-
zyczne, a takze relacje pomig¢dzy ludzmi ksztattowane i sankcjonowane przez insty-
tucje (Zabkowicz, 2003, s. 800). Dlatego tez, w dziataniu rynkowego mechanizmu
alokacji wazng role odgrywaja roznego rodzaju normy, reguly, prawa, konwencje
czy warto$ci podzielane przez spoteczenstwo (Pietrucha, 2008, s. 78). Wedtug nich
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to wlasnie rozwigzania instytucjonalne determinuja wydajnos$¢ systemu gospodar-
czego (Coase, 1999). Wyznaczaja one ramy funkcjonowania gospodarki i rynku,
a ich analiza jest konieczna, gdyz stanowi podstaw¢ prawidlowego zrozumienia
procesow pojawiajacych sie w rzeczywistos$ci gospodarcze;.

To, w jaki sposdb postrzega si¢ system gospodarczy w nowej ekonomii insty-
tucjonalnej 1 w ekonomii neoklasycznej wplywa na to, jakie zatozenia przyjmo-
wane sg do wyjasnienia procesOw wzrostu i rozwoju gospodarczego.

Wazrost gospodarczy to proces ilosciowych zmian wielkosci makroekono-
micznych w gospodarce, przejawiajacy si¢ wzrostem wolumenu produkcji w ska-
li catej gospodarki na skutek powigkszania jej potencjatu ekonomicznego (Kwiat-
kowski, 2015, s. 280). Zgodnie z neoklasyczna teorig wzrostu, wymieni¢ mozna
trzy czynniki wptywajace na wzrost produkeji (rys. 1): zwickszenie ilosci i jako-
$ci pracy (poprzez wzrost populacji i edukacje), zwigkszenie kapitatu (poprzez
oszczgdnosci 1 inwestycje) oraz postep techniczny (Todaro, Smith, 2015 s. 138).

[ Jakos¢ pracy ] + [ Zasoby pracy J [ Jakos¢ kapita{uJ + [ Zasoby kapitatu J

Naktady X Udziat Naktady X Udziat
pracy pracy kapitatu kapitatu
I I I I
WKLAD POSTEP WKLAD
PRACY TECHNICZNY KAPITALU

vVYy

[ WZROST GOSPODARCZY ]

Rys. 1. Tradycyjne czynniki wzrostu gospodarczego
Zrédlo: (Elias, 1992, s. 32 za: Gruszewska, 2013, s. 92).

Takie ujecie czynnikow wzrostu gospodarczego przedstawia neoklasyczny mo-
del wzrostu gospodarczego opracowany przez R. Solowa, zaktadajacy istnienie sta-
tych przychodéw skali, malejacg krancowa produktywnos¢ kapitatu i egzogenicznos¢
czynnikow wplywajacych na wzrost. Tempo zwigkszenia wolumenu produkcji w go-
spodarce przedstawia on za pomocg funkcji produkcji, w ktorej uzaleznia wzrost go-
spodarczy od dynamiki postepu technicznego, tempa wzrostu zasoboéw kapitatowych
i zatrudnienia, z uwzglednieniem udzialu dochodéw z naktadéw kapitatu i pracy
w dochodzie narodowym (Kwiatkowski, 2015, s. 299-301). Rozwinigciem modelu
Solowa sg inne modele egzogeniczne, do ktérych zalicza sie m.in. model Mankiwa-
-Romera-Weila czy Ramseya-Cassa-Koopmansa. Pierwszy z nich rozszerza model
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Solowa o dodatkowa zmienna w postaci kapitatu ludzkiego (wyksztalcenie, umie-
jetnosci, kompetencje i inne czynniki zwigkszajace produktywnos$¢ zasobow pracy).
Drugi odrzuca zalozenie o egzogenicznosci stopy procentowej rownowazacej inwe-
stycje 1 oszczednosci, traktujac ja jako zmienng endogeniczna, zalezng od decyzji go-
spodarstw domowych (Kacprzyk, 2014, s. 35-52).

Ograniczona liczba zmiennych reprezentujaca tradycyjne czynniki wplywa-
jace na zwigkszenie wolumenu produkcji w gospodarce i proste zalezno$ci ma-
tematyczne wprowadzone do tych modeli nie oddawaty zawitosci i skompliko-
wania procesoOw gospodarczych, co skutkowato brakiem mozliwosci catkowitego
wyjasnienia zmienno$ci tempa wzrostu gospodarczego w czasie i przestrzeni
(Gruszewska, 2013, s. 91). Wsrdd innych stabosci neoklasycznych teorii wzrostu
gospodarczego mozna wymieni¢ m.in. (Mitaszewicz, 2011, s. 8-11):

— przyjecie zatozenia egzogenicznosci tradycyjnych czynnikow wzrostu produkcji;

— traktowanie rozwigzan instytucjonalnych jako niezmiennych, egzogenicznych
1 ogdlnych ram, w ktérych funkcjonujg podmioty gospodarcze, przez co pomi-
jano je w analizach;

— brak wyjasnienia przyczyn zwigkszania dysproporcji w dochodach poszczegdl-
nych krajéw i zréoznicowania w poziomie ich rozwoju, w tym opdznien rozwo-
jowych niektorych gospodarek;

— niesprawdzalno$¢ wytycznych dla krajoéw rozwijajacych si¢ i stabo rozwinie-
tych, zawierajacych zalecenia dotyczace wykorzystania tradycyjnych zrodet
wzrostu gospodarczego, ktore korzystnie wplywatly na ten proces w krajach wy-
soko rozwinigtych;

— brak empirycznego uzasadnienia dla zaktadanego w modelach neoklasycznych
tempa konwergencji, zwigzanej z wyzszym tempem wzrostu krajow slabo roz-
winigtych wzgledem krajow wysoko rozwinigtych;

—niedoprecyzowanie czynnikéw oddziatujacych na rozmiary i tempo akumulacji
kapitatu oraz zdolno$ci gospodarek do kreowania innowacji, a takze zwrocenie
uwagi wylacznie na bezposrednie czynniki wzrostu,

— trudno$ci w wyjasnieniu radykalnych zmian instytucjonalnych (np. procesow
transformacji ustrojowej w Europie Srodkowo-Wschodniej) i ich konsekwencji
politycznych, ekonomicznych i spotecznych.

Co wigcej, w modelach egzogenicznych przyjeto krétko- i §redniookreso-
wy horyzont czasowy w analizie zjawisk ekonomicznych, przez co stosowane
przez nie teorie wzrostu nie miaty zastosowania do badania dtugofalowych
przemian zachodzacych w gospodarce i ich zrodel. Wyjasnieniem dtugookre-
sowych uwarunkowan wzrostu gospodarczego zajmowaty si¢ modele endo-
geniczne (m.in. model AK, P. Romera, R.E. Lucasa)’, jednak rowniez one nie

5 Endogeniczne modele wzrostu gospodarczego zaktadaja, ze postep techniczny zalezy od ce-
lowych dziatan racjonalnie zachowujacych si¢ konsumentdéw i producentéw i/lub panstwa, ktore
ksztattuje dtugookresowg polityke makroekonomiczna, a takze endogeniczny charakter stopy pro-
centowej rownowazacej oszczgdnosci i inwestycje (Wozniak, 2008, s. 147).
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daty odpowiedzi na pytanie o zrédta zroéznicowanego tempa wzrostu gospo-
darczego w czasie i migdzy krajami (Milaszewicz, 2011, s. 8).

Niepowodzenie egzo- i endogenicznych modeli w wyjasnianiu przyczyn
dysproporcji w poziomie rozwoju poszczegdlnych krajow sktonito badaczy do
zwrocenia uwagi na tzw. fundamentalne czynniki wzrostu®. Wymienia si¢ wsrod
nich (Rodrik, Subramanian, Trebbi, 2004, s. 132) potozenie geograficzne, stopien
otwarto$ci gospodarki i instytucje’, przy czym wyniki przeprowadzonych badan
dowodza, iz jako$¢ instytucji jest najwazniejszym z tych czynnikow, a uwarun-
kowania geograficzne i handel mi¢dzynarodowy wpltywaja na dochod posrednio
poprzez oddziatywanie na jako$¢ instytucji (Rodrik, Subramanian, Trebbi, 2004,
s. 133-136).

Znaczenie czynnikow instytucjonalnych, jako nadrzednej przyczyny wzrostu
gospodarczego, akcentuje nowa ekonomia instytucjonalna. Determinujg one nie
tylko zmiany ilosciowe w gospodarce, ale przede wszystkim zmiany o charakte-
rze jakosciowym, majace odzwierciedlenie w poziomie rozwoju gospodarczego®.
Jej przedstawiciele zaktadajg, ze zrdéznicowanie poszczegodlnych krajow wynika
z r6znic w ich systemach instytucjonalnych, dlatego tez ich analiza odgrywa klu-
czowg role w zrozumieniu proceséw gospodarnych w nich zachodzacych (Le-
giedz, 2013, s. 78).

Badania nad zmianami jakosciowymi w gospodarce w ramach nowej ekono-
mii instytucjonalnej mozna podzieli¢ na dwie grupy (Toye, 1997, s. 56; Legiedz,
2013, s. 79). Pierwsza z nich (tzw. makroanaliza instytucjonalna) dotyczy ogolnej
roli instytucji w procesie rozwoju gospodarczego 1 koncentruje si¢ na badaniu
srodowiska instytucjonalnego (institutional environment). Druga odnosi si¢ do
mikroanalizy instytucjonalnej, polegajacej na badaniu ukladu instytucjonalne-
go (institutional arrangement) lub struktur zarzadzania (governance structure).
Znajduje ona zastosowanie przy badaniu konkretnych problemoéw pojawiajacych
si¢ w krajach stabo rozwinigtych.

Makroanalityczng perspektywe badawczg przyjmuje m.in. D.C. North, a po-
ziom mikro O.E. Willamson (tabela 1).

¢ Modele egzo- i endogeniczne uwzglednialy wylacznie akumulacje kapitatu i postep tech-
niczny, tzw. bezposrednie (najblizsze) przyczyny wzrostu gospodarczego, ignorujac jednoczesnie
znaczenie czynnikow fundamentalnych, decydujacych o ich wykorzystaniu.

" Inna klasyfikacja (Acemoglu, Robinson, Johnson, 2005, s. 396-402) wérod fundamentalnych
czynnikow wzrostu wymienia potozenie geograficzne, kulture i instytucje.

8 Znaczenie uwarunkowan instytucjonalnych jako determinanty rozwoju gospodarczego akcen-
tuja m.in. M.P. Todaro i S.C. Smith (Todaro, Smith, 2015, s. 118). Definiuja oni rozwoj gospodarczy
jako wielowymiarowy proces polegajacy na reorganizacji i reorientacji catego systemu gospodarczego
i spotecznego, obejmujacy zardwno wzrost dochodu narodowego i wielkosci produkc;ji, jak i radykal-
ne zmiany struktur instytucjonalnych, administracyjnych i spotecznych oraz przemiany w postawach
i zachowaniach ludzi, w tym ewolucje ich zwyczajow i przekonan. Takie przemiany prowadza do
zmian jako$ciowych w gospodarce, w tym do zmniejszenia nieréwnosci i ubostwa.
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Tabela 1. Mikro i makroanaliza instytucjonalna w ujeciu O.E. Williamsona i D.C. Northa

Wyszczegdlnienie O.E. Willamson D.C. North
Poziom analizy Mikroanaliza instytucjonalna. Makroanaliza instytucjonalna.
Program Ekonomia kosztow transakcji. Nowe instytucjonalne podejscie do
badawczy historii gospodarcze;.
Uktad instytucjonalny stanowiacy umo- | Srodowisko instytucjonalne rozumia-
we pomiedzy jednostkami ekonomicz- | ne jako zbiér fundamentalnych regut
Obszar badan nymi, okreslajaca zasady, ktore de- | politycznych, spolecznych i praw-
terminuja sposob, w jaki te jednostki | nych, ktore stanowig podstawe proce-
wspolpracuja i/lub konkurujg ze soba. | su produkeji, wymiany i dystrybucji.
Jednostka Transakcja i zwigzane z nig koszty Struktura i funkcjonowanie syste-
analizy transakcyjne. mow ekonomicznych w czasie.
Sposoby redukeji kosztow transakcyj- | Wplyw instytucji, tworzacych odpo-
nych w obrgbie trzech struktur zarzg- | wiednie bodzce do pozadanych zacho-
dzania (governance structure): rynku, | wan ekonomicznych, i ich ewolucji, na
. przedsigbiorstwa i form posrednich (hy- | funkcjonowanie systeméw gospodar-
Przedmiot . . . . A
badas brydy),. a tak.ze w.skazame 1‘(?.]1 czqst(?— .czych oraz akc.entowame roli zmiany
tliwosci zawierania transakcji, stopnia | instytucjonalnej w procesach transfor-
niepewnosci oraz specyficznosci ak- | macji i $ciezki rozwoju spoteczenstwa
tywow w ksztaltowaniu poziomu tych | (path dependence).
kosztow.
Wprowadzenie do analizy elementéw | Zachowania ludzi ograniczone przez
Zalozenia behawioralnych takich jak ograniczona | formalne i nieformalne zasady, nor-
dotyczace racjonalno$¢ i oportunizm oraz pod- | my i reguly postgpowania, ktore
czlowieka kreslanie roli szerszego kontekstu spo- | porzadkuja relacje mig¢dzyludzkie
ijego cech fecznego przy dokonywaniu wybordéw | oraz ograniczaja niepewnos¢ i kon-
osobowosciowych | i zawieraniu transakcji. flikty wynikajace z ograniczonosci
Zasobow.
Ocena efektywnosci kontraktow zawie- | Ocena wplywu instytucji na sfere po-
ranych w krajach stabo rozwinietych | lityczna, prawng i spoteczng danej
lub rozwijajacych si¢ i analiza kosztow | gospodarki; badanie procesu zmian
ich przeprowadzania; wiasciwe okre- | instytucjonalnych jako glownej przy-
Slenie praw wiasnosci w tych gospo- | czyny rozwoju niektorych gospoda-
Zastosowanie darkach; badanie zaleznosci pomiedzy | rek, w tym analizowanie probleméw
przy analizie systemem gospodarczym i wynikajaca | pojawiajacych si¢ przy przeksztal-
rozwoju z niego strukturg instytucjonalng a po- | caniu  systemow instytucjonalnych
gospodarczego ziomem kosztow transakcyjnych; ocena | w krajach stabo rozwinigtych, stano-
skuteczno$ci programéw pomocowych | wigcych gtéwne zrodlo ich zacofania;
w krajach stabo rozwinigtych (traktowa- | okreslenie pozadanych kierunkow
nych jako specyficzny rodzaj kontraktu) | i sposobow ewaluowania instytucji,
z punktu widzenia kosztéw transakcji | sprzyjajacych redukcji kosztow trans-
i teorii agencji. akcyjnych w skali calej gospodarki.

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie: (Toye, 1997, s. 56-64; Kacprzyk, 2014, s. 87-95).
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Instytucje, ktore wedlug nowej ekonomii instytucjonalnej stanowia centralny
punkt w teorii rozwoju gospodarczego, decyduja o wykorzystaniu tradycyjnych
czynnikow wzrostu i wpltywaja na poziom kosztow transakcyjnych w skali calej
gospodarki. Skutecznie dziatajace instytucje wplywaja pozytywnie na akumulacje
kapitatu fizycznego i ludzkiego, zachgcaja do wdrazania postgpu technicznego, roz-
wijania wiedzy i jej transferu czy osiagnigcia efektywnych przeptywow na rynku
pracy (Staniek, 2009, s. 121). Motywuja one jednostki do inwestowania, zawierania
umoéw, wprowadzania innowacji czy prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej.

Instytucje formalne, ktore dynamizuja procesy wzrostu i rozwoju gospodar-
czego, powinny obejmowaé system prawny gwarantujacy praworzadnosc i row-
no$¢ ludzi wobec prawa oraz wlasciwe okreslenie praw wilasnosci i ich skuteczng
ochrone (np. konstytucja i inne akty prawne, system sadowniczy), a takze zapew-
nia¢ egzekwowalnos¢ kontraktéw (Rodrik i in., 2004, s. 135). Realizacje kon-
traktow wspierajg m.in. takie rozwigzania, ktore zmniejszaja asymetri¢ informacji
pomiedzy jej stronami (np. przepisy prawne wprowadzajace obowigzek raporto-
wania), oddziatujac jednocze$nie na redukcj¢ kosztow transakcyjnych (William-
son, 1998, s. 15-42).

Pozytywnym zmianom w gospodarce sprzyja rowniez wprowadzenie uregu-
lowan prawnych wspierajacych konkurencj¢ na rynku (Staniek, 2017, s. 205-213),
takich jak m.in. prawo antymonopolowe i inne instytucje zwalczajace nieuczciwg
konkurencje czy akty prawne dotyczace licencjonowania dziatalno$ci. Poza tym,
skutecznie dziatajace instytucje (Rodrik, 2011, s. 204-216):

— pelnia funkcje¢ stabilizatoréw rynku (m.in. bank centralny, systemy kursow wa-
lutowych czy akty prawne regulujace polityke makroekonomiczna);

— wspieraja zabezpieczenia spoteczne (m.in. system emerytalny i ubezpieczenio-
wy czy fundusze socjalne);

—umozliwiajg rozwigzywanie konfliktow (m.in. wysokiej jakosci sagdownictwo
czy inne instytucje wymiaru sprawiedliwosci).

Na rozwoj gospodarczy oddziatujg réwniez instytucje nieformalne, takie jak
m.in. system warto$ci spoteczenstwa, zaufanie spoteczne, poczucie wspolnoty,
wywigzywanie si¢ z obowigzkow, prawdomownos¢, normy religijne, wzorce kul-
turowe, przedsigbiorczo$¢ czy sktonnos¢ do ponoszenia ryzyka i oszczgdzania,
che¢ podnoszenia kwalifikacji i zdobywania wiedzy lub sktonno$¢ do korupcji.
Ocena ich wptywu na wzrost i rozwoj gospodarczy jest jednak trudna z uwagi
na problemy zwigzane z ich kwantyfikacjg.

Rola instytucji w wyznaczaniu kierunkow zmian ilo§ciowych i jakosciowych
w gospodarce stanowi znaczacy obszar badan w analizie ekonomicznej (Aron,
2000, s. 99-113; Osman, Alexiou, Tsaliki, 2011, s. 143—-146). Miary instytucji
i ich jakosci, wykorzystywane w badaniach empirycznych, ktérych wyniki wska-
Zuja na istnienie pozytywnej i silnej zaleznosci pomiedzy instytucjami a wzro-
stem i rozwojem gospodarczym przedstawia tabela 2.
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Na ksztalt instytucji formalnych i nieformalnych (rys. 2) w danej gospodar-
ce oddziatuja czynniki zewnetrzne w postaci meta-instytucji oraz uwarunkowan
historycznych, politycznych i geograficznych, a takze sami uczestnicy procesow
gospodarczych: rzad odpowiedzialny za tworzenie i egzekucje prawa, spoteczen-
stwo i jednostki bedace jego czescia.

B1. Instytucje formalne B2. Instytucje nieformalne
Konstytucja, prawa wlasnosci, X. Normy spoteczne, postawy,
instytucje polityczne itd. tradycja, wzorce moralne itd.
Wdrazane i egzekwowane Tworzone spontanicznie,
przez panstwo samoegzekwowalne
>V y

[ C. Wyniki instytucjonalne ]

Dobre Zle
Skuteczne prawa wilasnosci, Nieskuteczne prawa wlasnosci,
rozwigzywanie konfliktow, konflikty, korupcja, brak
zaufanie spoteczne itd. zaufania spotecznego itd.

A\ 4
—=—>[ D. WYNIK ROZWOJU GOSPODARCZEGO ]4—!—

Dobry Zly
Wozrost gospodarczy, eliminacja Wojna, stagnacja,
ubostwa, poprawa jakosci zycia ubdstwo, gtod itd.

itd.

Rys. 2. Ramy analizy instytucji i ich wplyw na rozwéj gospodarczy
Zrédlo: (Soysa, Jiitting, 2007, s. 34).

Pomiedzy instytucjami formalnymi i nieformalnymi zachodza relacje komple-
mentarnosci lub substytucji. Moga one zarowno dopasowywac si¢ do siebie i wspot-
dziatac, jak i ze sobg konkurowac poprzez ostabianie znaczenia lub wypieranie jednych
instytucji przez inne (Gruszewska, 2013, s. 100). Jednak nie zawsze wdrazanie spraw-
dzonych rozwigzan instytucjonalnych w jednym kraju przynosi oczekiwane rezultaty
w innym, gdyz niespdjnos¢ implementowanych instytucji z podzielanymi przez spo-
feczenstwo systemami wartosci, przekonaniami i wewngtrznymi regutami uniemoz-
liwia ich skuteczne dziatanie (Zalesko, 2014, s. 487). Tylko wzajemne uzupetnianie
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si¢ instytucji formalnych i nieformalnych sprzyja pobudzaniu aktywnosci gospodar-
czej oraz osigganiu korzysci przez wszystkie jednostki i grupy spoteczne. Dlatego tez,
jakos¢ 1 komplementarnos¢ istniejacych instytucji formalnych i nieformalnych wraz
ze skutecznym systemem ich egzekwowania wptywa pozytywnie na wyniki rozwo-
ju gospodarczego, czego konsekwencja jest wzrost gospodarczy, eliminacja ubostwa,
wyrownywanie nieréwnosci spotecznych czy poprawa jakosci zycia.

PODSUMOWANIE

Przeprowadzona analiza gtownych zatozen nowej ekonomii instytucjonalnej
oraz ich poréwnanie z neoklasycznym nurtem w ekonomii potwierdzila, iz po-
mijanie znaczenia instytucji w analizie zjawisk ekonomicznych i zachowan ludzi
skutkuje izolacja stosowanych modeli od rzeczywistosci gospodarczej. To wia-
$nie istniejace uregulowania prawne, reguly, normy czy zasady postgpowania
1 systemy wartosci ukierunkowujg dziatania i decyzje podejmowane przez ludzi.
Dlatego tez, analiza zjawisk ekonomicznych bez uwzgledniania szerszego kon-
tekstu kulturowego, psychologicznego czy spotecznego nie jest prawidlowa.

Dotyczy to réwniez badan nad procesami wzrostu i rozwoju gospodarcze-
g0. Analiza zmian iloSciowych w gospodarce (zwlaszcza zréznicowanego tempa
zwickszania wolumenu produkcji i innych wielkosci makroekonomicznych przy
podobnym wyposazeniu w tradycyjne czynniki wzrostu) oraz rozwoju gospodar-
czego 1 towarzyszacych mu zmian jakosciowych bez uwzgledniania uwarunko-
wan instytucjonalnych ma ograniczona warto$¢ poznawcza.

Nowa ekonomia instytucjonalna podkresla, ze instytucje petnig kluczowa role
w badaniu prawidlowos$ci zwigzanych z funkcjonowaniem gospodarki oraz prze-
biegiem procesow gospodarczych i ich konsekwencji ekonomicznych i spotecz-
nych. Odpowiednio uksztaltowany, stabilny i wzajemnie uzupetniajacy si¢ uktad
instytucji formalnych i nieformalnych w danej gospodarce oddziatuje pozytywnie
na wzrost i rozwdj gospodarczy. Konieczne staje si¢ wiec poszukiwanie takich
instytucji, ktore bedg dynamizowaty te procesy i przyczyniaty si¢ do zmniejszenia
dysproporcji w poziomie rozwoju poszczegolnych krajow.
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Streszczenie

Celem artykutu jest systematyzacja wiedzy na temat gtdéwnych zatozen nowej ekonomii insty-
tucjonalnej dotyczacych roli instytucji w wyjasnianiu proceséw gospodarczych i zachowan uczest-
nikow tych procesow, ze szczegdlnym uwzglednieniem zatozen odnoszacych si¢ do problematyki
wzrostu i rozwoju gospodarczego. Do jego realizacji postuzono si¢ metoda analizy literatury przed-
miotu z zakresu omawianego zagadnienia.

W opracowaniu zostaly przedstawione gtdéwne plaszczyzny powiazan i réznic pomi¢dzy neo-
klasycznym nurtem w ekonomii a nowa ekonomig instytucjonalna, ktérej zatozyciele uzupehili
dominujacy wowczas nurt o kategorie nieuwzgledniane we wezesniejszych badaniach. Jedna z nich
sg instytucje, ktore oddziatluja na przebieg proceséw gospodarczych i zachowania uczestnikow tych
procesow. Ich uwzglednienie w badaniach skutkuje koniecznos$cia przyjecia zatozenia, iz jednostki
dokonujace wybordéw cechuja si¢ ograniczong racjonalnos$cia i oportunizmem.

Analiza gléwnych zatozen nowej ekonomii instytucjonalnej pozwala na sformutowanie wnio-
sku, iz modele neoklasyczne wykorzystywane do wyjasniania procesdéw wzrostu gospodarczego,
ktorego konsekwencja jest zwigkszanie wolumenu produkcji i innych wielkosci makroekonomicz-
nych, nie maja zastosowania do analizy rozwoju gospodarczego i towarzyszacych mu zmian jako-
sciowych. Nowa ekonomia instytucjonalna podkresla, ze instytucje pelniag kluczowa rolg w badaniu
prawidlowosci zwiagzanych z funkcjonowaniem gospodarki oraz przebiegiem procesow gospodar-
czych oraz ich konsekwencji ekonomicznych i spotecznych. Odpowiednio uksztattowany, stabilny
i wzajemnie uzupehiajacy si¢ uktad instytucji formalnych i nieformalnych wraz ze skutecznym
systemem ich egzekwowania w danej gospodarce oddziatuje pozytywnie na wzrost i rozwdj go-
spodarczy. Konieczne staje si¢ wigc poszukiwanie takich instytucji, ktore beda dynamizowaly te
procesy i przyczynialy si¢ do zmniejszenia dysproporcji w poziomie rozwoju poszczegolnych kra-
jow, poprawy jakosci zycia spoteczenstwa, eliminacji ubdstwa oraz wyréwnywania nierdwnosci
spotecznych.

Stowa kluczowe: nowa ekonomia instytucjonalna, ekonomia neoklasyczna, instytucje, wzrost
gospodarczy, rozwdj gospodarczy.

The importance of New Institutional Economics in explaining
of economic growth and development

Summary

The aim of the article is to identify the general assumptions of new institutional economics
concerning the role of institutions in explaining economic processes and the behaviour of the indi-
viduals who form part of these processes. In particular, the article pays attention to assumptions re-
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ferring to the importance of institutions in economic growth and development. This goal is realized
through a literature review within the scope of the issue being discussed.

The article shows the main connections and differences between neoclassical economics and
new institutional economics. The founders of new institutional economics attempted to extend neo-
classical thought with categories not included in previous research. One of these categories involves
institutions which influence economic processes and the behaviour of the participants in these pro-
cesses. The consequence of introducing institutional aspects to the analysis has been a bounded
rationality and opportunism for the individuals who make the choices.

The analysis of the main assumptions of new institutional economics allows the conclusion that
neoclassical models which have been used to explain economic growth cannot be used in economic
development analysis and the qualitative changes that come with it. New institutional economics
has emphasized that institutions matter. There has been a necessity to include institutional aspects
in research concerning the regularities occurring in the functioning of the economy and economic
processes and their economic and social consequences. An appropriate, stable and complementary
system of formal and informal institutions with an effective mechanism to ensure their enforcement
in a given economy has a positive influence on economic growth and development. It is necessary
to determine which institutions can accelerate these processes, reduce disparities between the levels
of development of the various countries, raise living standards, reduce poverty and equalize social
inequalities.

Keywords: New Institutional Economics, neoclassical economics, institutions, economic gro-
wth, economic development.
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