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i zachowania przystosowawcze wsrod
polskich elit ekonomicznych w warunkach kryzysu

WPROWADZENIE

Cechg charakterystyczng wspoélczesnej gospodarki swiatowej jest jej zmien-
nos$¢ 1 niestabilnos$¢, a takze postepujacy proces globalizacji. Kryzys finansowy
zapoczatkowany w 2008 r. porazit nie tylko swojg rozlegtoscia, ale takze glebo-
ko$cig negatywnych konsekwencji. Kryzys ten dotkngl takze Polske, jednak
w relatywnie mniejszym stopniu niz wigkszo$¢ krajow uprzemystowionych, czy tez
niektorych krajow naszego regionu. Réznice te sg szczegdlnie wyrazne w porownaniu
z krajami nadbattyckimi, Stowenig i Wegrami, ktére odnotowaly w czwartym
kwartale 2008 r. spadek PKB przekraczajacy nawet 4%.

Brak badania wykonanego przez statystyke publiczng, pozwalajacego okre-
sli¢ konsekwencje kryzysu odczuwanego przez polskie spoteczenstwo sprawia, ze
w miar¢ wiarygodne reakcje Polakéw na kryzys mozna jedynie oprze¢ na wyni-
kach badania Centrum Badania Opinii Spotecznej, przeprowadzonego w 2009 r.
przez K. Zagoérskiego w grupie przeszto 39 tys. gospodarstw domowych na tere-
nie catego kraju. Roéwniez wyniki Diagnozy Spotecznej 2009, z uwagi na to, ze
byla przeprowadzona na samym poczatku 2009 r. nie uchwycily w nalezyty sposob
sytuacji dochodowej wielu polskich gospodarstw domowych oraz kierunku zmian
w zakresie konsumpcji od 2008 r. do 2009 r. w zwiazku ze skutkami kryzysu.

Z przeprowadzonych przez K. Zagorskiego badan wynika, ze w lutym 2009 r.
w stosunku do listopada 2008 r. 0 30% wzrosta liczba 0sob, ktore twierdzity, ze
ich gospodarstwo domowe odczuto skutki kryzysu gospodarczego. Stanowili oni
48% badanej populacji. Leki, jakie zaczeli odczuwac Polacy, znalazty swoje od-
bicie, przede wszystkim w obnizeniu ich jakoSci zycia. I tak, co szdsty ankieto-
wany stwierdzit, ze zrezygnowal z zakupow, ktore wymagaja poniesienia znaczg-
cych wydatkow, za$ co 0smy rezygnowat z wzigcia kredytu z obawy o mozliwosé
splaty. Biorgc pod uwagg obecng sytuacje finansowa gospodarstwa domowego,
az 2/5 badanych stwierdzito, ze obawia si¢ pogorszenia si¢ sytuacji material-
nej z uwagi na utrate pracy, w efekcie czego co drugi z respondentéw zdecydo-
walby si¢ na tymczasowe skrocenie czasu pracy i tym samym zmnigjszenie Swo-
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jego wynagrodzenia, aby ratowa¢ sytuacje ekonomiczng firmy i nie utraci¢ pracy.
Z kolei co trzeci z badanych twierdzit, Ze obawia si¢ biedy, podkreslajac jednoczesnie,
ze jako$ sobie poradzi, natomiast co dziesiagty informowal, ze nie wie jak sobie
poradzi w sytuacji utraty pracy i pogorszenia jako$ci zycia. Ponadto, z przepro-
wadzonych badan jednoznacznie wynika, ze wsrod respondentéw dominujgca
postawa wobec kryzysu byla z jednej strony postawa asekuracyjna (39%), prze-
jawiajaca si¢ w oszczedzaniu 1 ograniczeniu konsumpcji do niezbednego minimum,
z drugiej za$ — postawa zaradcza (18,6%), przejawiajaca si¢ w poszukiwaniu dodat-
kowego zrodta pracy badz wyjazdu za granicg w celach stricte zarobkowych
[Zagorski, 2009]. Pojawia si¢ w tym momencie zasadnicze pytanie, jak kryzys
gospodarczy wptynal na poziom zycia i wydatki konsumpcyjne elit ekonomicz-
nych i czym charakteryzowaly si¢ postawy tych gospodarstw wobec kryzysu.

Celem artykulu jest zaprezentowanie wyposazenia w dobra trwatego uzytku
gospodarstw domowych zaliczanych do tzw. elit ekonomicznych oraz zmiany w wy-
datkach na te dobra w czasie kryzysu. Struktura artykulu jest nastgpujaca. Po
omowieniu metodologii i zatozen badania przeanalizowano ocen¢ wyposazenia
elit ekonomicznych w dobra trwalego uzytku, w zakresie zmechanizowanego
sprzetu gospodarczego, sprzetu informacyjno-rozrywkowego oraz sprzgtu mobil-
nego, a takze analiza stanu posiadania tych dobr. W dalszej czesci artykutu skon-
centrowano si¢ na rzeczywistych i planowanych postawach konsumentéw w czasie
kryzysu w zakresie wyposazenia w dobra trwalego uzytku. Podsumowanie roz-
wazan 1 wazniejsze wnioski koncza niniejszy artykut.

KONCEPTUALIZACJA BADAN

Wyodrebnienie gospodarstw  domowych wysokodochodowych — sposrod
wszystkich gospodarstw domowych stato si¢ konieczne ze wzgledu na decydujacy
wplyw dochodéw z pracy na poziom wszystkich dochodéw gospodarstw domo-
wych — w konsekwencji na ich stop¢ zyciowg. Gospodarstwa domowe wysokodo-
chodowe, nazywane czesto elitami ekonomicznymi', otrzymujac wyzsze dochody
z pracy, sa nie tylko zamozniejsze, ale takze posiadajg inny poziom i strukture
wydatkow, co w konsekwencji ma wplyw na ostateczne zachowania konsumpcyj-
ne ich cztonkow.

" Wedtug J. Higleya elity to zbiér jednostek zajmujacych strategiczne pozycje w kluczowych
instytucjach i organizacjach spoteczenstwa, ktore ksztaltuja najwazniejsze procesy decyzyjne.
Z kolei J. Sztumski [1997], definiuje elity, jako réznorodne gremia przywodcze, wytonione na
podstawie okreslonych kryteriow z danego spoteczenstwa. Natomiast E. Zawadzki pojmuje elite,
jako wybrang grupe spoleczna postawiona na najwyzszych szczeblach hierarchii spoteczne;.
Wydaje si¢, ze w odniesieniu do wspolczesnych realiow, do elit ekonomicznych zaliczane sa
osoby o wyzszym dochodzie i wyzszym poziomie zamoznos$ci od przecigtnego dla Polski. Szerzej
[w:] Jasiecki [2000].
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Wobec nowej strukturyzacji polskiego spoteczenstwa, nalezy wzig¢ pod
uwagg manifestowanie pozycji spotecznej, ktdra pozwala na eksplanacj¢ spotecz-
nych zachowan jednostek i gospodarstw domowych. Wazng role odgrywaja spo-
soby postugiwania si¢ dobrami materialnymi, jako wyznacznikami linii zalezno$ci
spotecznych [Palska, 2000, s. 75]. Konsumenci bedacy cztonkami tzw. elit eko-
nomicznych majg odmienne w stosunku do pozostatych gospodarstw domowych
wzory konsumpcji, ktore przejawiajg si¢ w poziomie i strukturze konsumpcji,
gdyz moga by¢ one traktowane jako istotny element ich stylu zycia, za$ poziom
konsumpcji moze by¢ pojmowany jako autonomizujacy si¢ determinant statusu
spotecznego okre§lanego materialnie [Zalega, 2011, s. 188].

Podstawowe zrédlo wykorzystanych w badaniach informacji na temat gospo-
darstw domowych wysokodochodowych stanowig wyniki wywiadu standaryzo-
wanego (kwestionariuszowego). Celem badania bylo przeanalizowanie dochodéw
1 wydatkow gospodarstw domowych zaliczanych do tzw. elit ekonomicznych, ich
sytuacja mieszkaniowa, wyposazenie w dobra trwatego uzytkowania, poziom i struk-
tura konsumpcji, a takze wptyw kryzysu finansowego na zachowania konsump-
cyjne tej grupy gospodarstw domowych. Liczba odpowiedzi na poszczegolne
pytania zawarte w kwestionariuszu nie byla jednakowa, jednak uzyskane wyniki
analizowano w odniesieniu do wszystkich przyjetych do badan gospodarstw do-
mowych. Mozliwe bylo zaznaczenie wigcej niz jednej odpowiedzi. Zastosowana
metoda wywiadu standaryzowanego okazala si¢ pomocna — zaréwno w opisie
wystepujacych zjawisk, jak 1 sprawdzeniu wystgpowania okreslonych relacji mig-
dzy nimi a $wiadomoscig badanych. Dzigki jej zastosowaniu uzyskano wiele cennych
informacji na temat réznych aspektéw zachowan konsumentdéw na rynku, a zwlaszcza
na temat motywow ich postgpowania, opinii i postaw. Artykut ten, zgodnie z jego
tytutem, bedzie koncentrowat si¢ wylacznie na wptywie kryzysu na wyposazenie
w niektore dobra trwalego uzytku i zachowania konsumpcyjne podejmowane w tym
zakresie we wspomnianych gospodarstwach domowych.

Przyjete w badaniu cechy miaty charakter demograficzno-spoteczny — badano
pte¢, wiek, wyksztalcenie czy czas pozostawania bez pracy badz miejsce za-
mieszkania.

Uczestnikami badania byly osoby, ktorych miesigczny rozporzadzalny do-
chod per capita w gospodarstwie domowym wyniost 5000,00 zt i wigcej. Przyjete
kryterium zostato niejako narzucone przez dane statystyki publicznej’. Uwzgled-
niajac dane GUS mozna zaobserwowaé, ze przy przyjetym kryterium dochodo-
wym mozliwe jest wyodrebnienie grupy gospodarstw domowych wysokodocho-
dowych i uznanie jej za pewnego rodzaju elite¢ ekonomiczng, majac oczywiscie na
uwadze sytuacje materialng pozostalych gospodarstw domowych. Wedtug danych

2 Zob. Bogactwo... [2004]. Co trzecia osoba z tych, ktérzy uwazaja dochod per capita
w przedziale 2001-5000 zt za prog zamoznosci jest tylko o 8% wigkszy od tych, ktorzy uznaja
osobg za bogata, jezeli osigga ona dochod w przedziale 5001 — 10 000 zt miesigcznie.



332 TOMASZ ZALEGA

GUS, w skali catego kraju grupa gospodarstw domowych wysokodochodowych
wyniosta w 2009 r. zaledwie ok. 0,4% wszystkich gospodarstw domowych, czyli
niespelna 45 tys. gospodarstw, liczacych niecale 96 tys. 0sdb, co stanowi zaled-
wie 0,25% ludnosci kraju. Nalezy w tym miejscu nadmienié, ze w Polsce $redni
miesigczny dochdd na jednostke ekwiwalentng w 2009 r. grupy percentylowej
(1% badanej populacji) gospodarstw domowych o najwyzszym dochodzie wynidst
6253 zt. Z kolei gospodarstwa domowe o dochodzie powyzej 5000 zt na jednostke
ekwiwalentng osiagnetly $redni miesigczny dochod rozporzadzalny w wysokosci
7919 zt na jednostke ekwiwalentng [Zalega, 2010]. Nalezy w tym miejscu zazna-
czy¢, ze w latach 20062009 w Polsce zanotowano najwyzszy w Europie, wyno-
szacy blisko 1/3, przyrost ludzi najbogatszych. Liczba Polakéw o zarobkach
przekraczajacych 7000,00 zt brutto miesiecznie podwoila si¢, a ich $redni dochod
wzrést o prawie 1/3. Z kolei, z raportu brytyjskiej firmy MDRC specjalizujacej
si¢ w analizach o0sob najbogatszych w Europie, zaliczanych do tzw. HNWI —
High Net Worth Individuals, czyli osob posiadajacych aktywa ptynne o wartosci
przynajmniej 1 mln USD wynika, ze w Polsce w 2008 r. byto 77,8 tys. 0séb bo-
gatych, za$§ wedhug szacunkow znanej firmy Capgemini i Merrill Lynch w 2009 r.
bylo jedynie 7,7 tys. bogatych Polakow. Niestety, ogdlnodostepne dane dotyczace
tej grupy osob sa bardzo ograniczone, w efekcie czego charakteryzuja si¢ dos¢
duzymi rozbiezno$ciami.

Do celow realizowanego projektu badawczego przeprowadzono badania em-
piryczne na probie 193 respondentow w okresie od czerwca do wrze$nia 2009
roku (tabela 1).

Tabela 1. Struktura respondentow i ich rodzin

Cechy respondentow Liczba reipondentow Udziat procentowy
(N=193)
1 2 3
Plec:
kobieta 87 45,1
mezczyzna 106 54,9
Wiek:
do 30 lat 20 10,4
31-35 lat 27 14,0
36-40 lat 43 223
41-45 lat 39 20,2
46-50 lat 29 15,0
51 lat i wiecej 35 18,1
Wyksztalcenie:
Srednie zawodowe 19 9,8
srednie ogdlnoksztatcace 4 2,1
policealne 18 9,3
wyzsze zawodowe 59 30,6
wyzsze magisterskie 93 48,2
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1 2 3
Liczba 0s6b w gospodarstwie domowym:
1 osoba 34 17,6
2 osoby 79 41,0
3 osoby 57 29,5
4 osoby i wigcej 23 11,9
Dochdd na 1 osobge w gospodarstwie do-
mowym: 33 17,1
do 5000,00 zt 28 14,5
5001,00 — 6000,00 zt 31 16,1
6001,00 — 7000,00 zt 24 12,4
7001,00 — 8000,00 zt 26 13,5
8001,00 — 9000,00 zt 29 15,0
9001,00 — 10 000,00 zt 22 11,4
powyzej 10 000,00 zt
Miejsce zamieszkania:
Warszawa 81 42,0
Krakow 29 15,0
Poznan 47 243
Wroctaw 36 18,7

Zréddlo: badania wlasne.

Zgodnie z przyjetymi zatozeniami badawczymi, w grupie badawczej znalazty
si¢ osoby zamieszkujace duze osrodki wielkomiejskie w Polsce, takie jak: War-
szawa — 42,0%, Poznan — 24,3%, Wroctaw — 18,7% 1 Krakéw — 15,0%. W ba-
daniu wzieto udziat 54,9% mezczyzn i 45,1% kobiet. Najliczniejsza grupa re-
spondentdéw stanowily osoby w wieku 4145 lat (20,2%), najmniejsza za§ osoby
najmtodsze, tj. majace do 30 lat (10,4%).

W badanej prébie najwigksza grupe stanowily osoby z wyksztalceniem wyz-
szym magisterskim (48,2%) oraz wyzszym zawodowym (30,6%), podczas gdy
najmniej licznie byly reprezentowane osoby legitymujace si¢ wyksztalceniem
srednim ogdlnoksztatcacym (2,1%).

Ponad 2/5 badanych stanowily osoby bedace reprezentantami dwuosobowych
gospodarstw domowych (41,0%), prawie 1/3 uczestniczacych w badaniu to go-
spodarstwa trzyosobowe (29,5%), natomiast 17,6% — gospodarstwa jednoosobo-
we, a 11,9% — gospodarstwa liczace 4 osoby i wigcej. Wsrod badanych gospo-
darstw az 48,3% nie mialo dzieci na utrzymaniu, 29,8% miato jedno dziecko, a 17,4%
— dwoje dzieci. Jedynie 4,5% to gospodarstwa domowe wielodzietne.

Ponad 4/5 respondentéw okreslito swojg sytuacje ekonomiczng jako dobra,
za$ co dziesiaty ankietowany jako bardzo dobrg. Prawie 9% badanych okreslito
swoj status ekonomiczny jako zly, natomiast nikt z respondentow nie okreslit
swojej sytuacji materialnej jako bardzo zte;.

Najwigksza grupe wsrod respondentéw stanowily osoby, ktorych miesigezne
dochody per capita miescily si¢ w przedziale 6001,00 — 7000,00 zt (19,7%).
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Osoby, ktorych miesigczny dochod na 1 osobe w gospodarstwie nie przekraczat
6000,00 zt stanowity 17,1%. Respondentow, ktdrych miesigczne dochody per capita
miescily si¢ w przedziale 7001,00 — 8000,00 zt byto 15,0%, 8001,00 — 9000,00 zt —
16,1%, 9001,00 — 10 000,00 zt — 18,1%, natomiast powyzej 10 000,00 zt — 14,0%.

Zastosowanie metody ankietowej byto praktycznie jedynym mozliwym spo-
sobem zebrania odpowiednich informacji. Dotyczy to zwlaszcza elementéw o charak-
terze subiektywnym, niemozliwych do okreslenia w inny sposob. Zgromadzony
material empiryczny umozliwit zbudowanie diagnozy z wykorzystaniem wskazni-
kow obiektywnych i subiektywnych, ilosciowych i jakoSciowych. W celu pozna-
nia kierunkow i sity zwigzkow, jakie zachodzg miedzy zmiennymi zaleznymi i nieza-
leznymi, zastosowano wspotczynniki korelacji, glownie Pearsona, rang Spearma-
na, wspotezynnik zbieznosci V-Cramera®. Z kolei w celu sprawdzenia niezalezno-
$ci zmiennych zastosowano test chi-kwadrat, a takze przeprowadzono analize
czynnikowa. Nalezy w tym miejscu zaznaczy¢, ze kluczowa metoda analizy staty-
stycznej byly tablice krzyzowe.

WYPOSAZENIE ELIT EKONOMICZNYCH W DOBRA TRWALEGO UZYTKU

Kluczowg cecha preferencji konsumpcyjnych gospodarstw domowych, a w
efekcie i modelu konsumpcji jest wyposazenie w dobra trwatego uzytku. Sg one
gromadzone 1 konsumowane w dlugim okresie, a takze Swiadczg o zamozno$ci
gospodarstwa domowego, zapewniaja komfort zycia 1 w pewnym stopniu niwelu-
ja wplyw okresowego obnizenia biezacych dochodow na stopien zaspokojenia
potrzeb kazdego z czlonkow gospodarstwa.

Generalnie, im wyzszy stopien wyposazenia w dobra trwalego uzytkowania,
tym wigksza swoboda gospodarowania biezacymi dochodami i tym wyzsza $red-
nia ocena poziomu zycia.

Konsumenci nalezacy do okreslonej grupy spoteczno-ekonomicznej czesto
podkreslaja swoj stan posiadania, chcagc w ten sposob zblizy¢ si¢ do pewnego

3 Wspotczynniki korelacji pozwalaja wykaza¢, jak blisko powiazane sa ze soba dwie zmien-
ne (badz wigksza liczba zmiennych). Zaréwno wspotczynnik rang Spearmana, jak i wspotczynnik
Pearsona s3 przykladami miernikéw symetrycznych. Natomiast wspotczynnik V-Cramera jest
miarg zwigzku oparta na wartosci testu chi-kwadrat. Za pomoca tego wspotczynnika okresla sig,
ktore prawidlowosci 1 zalezno$ci odkryte w probie badawczej moga by¢ uznane za statystycznie
istotne w populacji. Szerzej [w:] Jozwiak, Podgorski [2006, s. 340].

Do weryfikacji hipotez wykorzystuje si¢ testy statystyczne (testy istotnosci). W celu weryfi-
kacji hipotez nalezy okresli¢ poziom istotnosci p, nazywany prawdopodobienstwem popehienia
btedu I-go rodzaju, polegajacego na odrzuceniu hipotezy zerowej, mimo ze jest ona prawdziwa.
Przyjmuje sig, ze o istotnej statystycznie zaleznosci migdzy zmiennymi $wiadcza wartosci p
bliskie zera (na ogoét p nie jest wigksze niz 0,01 lub 0,05). Im warto$¢ p jest blizsza 0, tym wy-
stepuje mniejsze prawdopodobienstwo niestusznego odrzucenia hipotezy zerowej. Im wartos$¢ p
jest wigksza, tym mozliwos$¢ popetnienia btedu jest wigksza.
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wzorca ksztaltowanego pod wplywem mody, upodoban, zwyczajow, pozycji itp. Za-

chowania takie stajg si¢ czgsto czynnikiem zmieniajgcym zachowania konsumpcyjne

spoleczenstwa, unowocze$niajacym strukturg konsumpcji oraz struktur¢ wyposazenia

gospodarstw domowych w dobra trwatego uzytkowania [Staby, 2006, s. 90].

Zasoby domowych dobr trwaltego uzytku wraz z mieszkaniem warunkujg szeroki
zakres codziennych zachowan konsumpcyjnych wszystkich cztonkéw gospodarstw
domowych skladajacych si¢ na wewnetrzng dziatalnos¢ gospodarstwa. Determinujg
réwniez rozmiary czasu wolnego i sposob jego gospodarowania [Zalega, 2008, s. 193].

Szczegolna rola dobr trwatego uzytku w dziatalnosci kazdego gospodarstwa,
polega na usprawnieniu i mechanizacji prac domowych, wsrod ktérych wyroznia
si¢ najczesciej [Kedzior, 1989, s. 4-6]:

o sprzety stuzace do przygotowywania potraw i1 przechowywania produktow
spozywczych okreslane mianem sprzgtéw kuchennych, tj. chlodziarka, zamra-
zarka, roboty kuchenne, kuchenki mikrofalowe itd.;

e sprzety stuzace do utrzymania tadu i1 czystosci w mieszkaniu, do prania i kon-
serwacji odziezy okre§lane mianem sprzg¢tu ogolnogospodarczego, tj. pralki,
wirdéwki elektryczne, odkurzacze, maszyny do szycia itd.;

e sprzety zaspokajajgce potrzeby zwigzane z domowa rozrywka i wypoczynkiem
okreslane mianem elektronicznego sprzetu powszechnego uzytku, tj. radia, ma-
gnetofony, telewizory, magnetowidy itd.

Z kolei J. Sikorska [1988], bioragc pod uwage rodzaj zaspokajanych potrzeb
gospodarstwa domowego i poszczegdlnych jego cztonkow, dobra trwatego uzytku
dzieli na trzy grupy:

e dobra bezposrednio shuzace gospodarstwu domowemu, zwigzane z potrzeba
mechanizacji czynnosci domowych (np. przygotowanie i przechowywanie pro-
duktow zywnosciowych — kuchenki, roboty kuchenne, chtodziarki, zamrazarki)
oraz utrzymania czystosci w mieszkaniu, prania i konserwacji odziezy, np.
pralki automatyczne i wirnikowe, zmywarki, prasowalnice, roboty kuchenne,
maszyny do szycia i inne;

o clektroniczny sprzgt powszechnego uzytku, zaspokajajacy roznorodne potrzeby
zwigzane z domowa rozrywka, wypoczynkiem lub nauka, ktory shuzy bezpo-
sredniemu zaspokojeniu indywidualnych potrzeb czlonkéw gospodarstwa do-
mowego, tj. telewizory, magnetowidy, odbiorniki radiowe, kamery wideo,
komputery osobiste i inne;

e dobra zwigzane z mobilnoscia, zaspokajajace potrzeby w zakresie przemiesz-
czania sig, tj. rowery, motocykle samochody.

W celu zdiagnozowania sytuacji w zakresie wyposazenia gospodarstw do-
mowych w sprzet utatwiajgcy wykonywanie roznych czynnosci, wykorzystuje si¢
trojstopniowa skalg nasycenia:

e wysoki stopien nasycenia, ktory wystepuje w sytuacji, gdy dany sprzgt posiada
ponad 80% gospodarstw domowych;
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o Sredni stopien nasycenia, ktory wystepuje wowczas, gdy dany sprzgt posiada
50% do 80% gospodarstw domowych;

e niski stopien nasycenia, z ktorym mamy do czynienia wowczas, gdy dany
sprzet posiada mniej niz 50% populacji.

Powszechnie wykorzystywanymi identyfikatorami stopnia zaspokojenia po-
trzeb w zakresie dobr trwatego uzytku sa: poziom i struktura wydatkéw z docho-
dow osobistych gospodarstw domowych oraz stan posiadania dobr trwatego uzyt-
ku. Wydatki na dobra i ustugi konsumpcyjne okreslaja finalng faze zaspokojenia
potrzeb w okre§lonych warunkach wyboru na rynku. W przypadku doébr trwalego
uzytku informuja o realizacji biezacych zakupdw dobr i ushug [Zalega, 2008, s. 186].
Poprzez analizg struktury wydatkow mozna okresli¢ miejsce dobr trwatego uzyt-
ku w procesie zaspokajania potrzeb.

Nalezy jednak pamigtaé, ze stopien wyposazenia gospodarstw domowych w do-
bra trwatego uzytku jest Scisle skorelowany z czynnikami spoleczno-ekonomicznymi
(tj. wiek, ple¢, wyksztatcenie, cykl zycia rodziny, rodzaj mieszkania) oraz pozaekono-
micznymi, jak: gusty, preferencje, nasladownictwo, zréznicowane upodobania i inne.

Dobra trwatego uzytku sa czgsto substytutem dla konsumpcji niektorych
ushug rynkowych, szczegolnie zwigzanych z czasem wolnym.

W analizowanym okresie, wyposazenie w dobra trwatego uzytku 2/3 ankie-
towanych ocenito jako dobre, a prawie co czwarty respondent jako bardzo dobre.
Stopien wyposazenia w przedmioty trwatego uzytku przez 3,4% badanych okre-
slony zostat jako zty. Z kolei ankietowani, ktorzy oceniali wyposazenie swojego
mieszkania w dobra trwalego uzytku jako $rednie, stanowili 10,4% (wykres 1).

W Db. dobrze Mdobrze [Jsrednie zte

Wykres 1. Ocena wyposazenia gospodarstw domowych wysokodochodowych
w dobra trwalego uzytku

Zrbddlo: badania wlasne.

Wyposazenie gospodarstw domowych zaré6wno w sprzet wspomagajacy pra-
ce domowe, jak 1 w sprzet informatyczny shuzacy celom komunikacyjnym z inny-



Konsumpcja dobr trwatego uzytku... 337

mi osobami i z instytucjami oraz niezbedny do pracy zawodowej ma tendencj¢ do
wzrostu ilosciowego oraz doskonalenia struktury.

Miarg intensywnos$ci wyposazenia gospodarstw domowych jest udziat pro-
centowy gospodarstw majgcych poszczegolne rodzaje dobr trwalego uzytku. I tak,
wyposazenie badanych gospodarstw domowych wysokodochodowych w zmecha-
nizowany sprzet gospodarczy prezentuje tabela 2.

Tabela 2. Wyposazenie badanych gospodarstw domowych
w zmechanizowany sprzet gospodarczy (w % wskazan)

Wyszczegélnienie Warszawa Krakow Poznan Wroctaw
Pralka 100,0 100,0 100,0 100,0
Chtodziarka lub zamrazarka 100,0 100,0 100,0 100,0
Zmywarka do naczyn 57,6 51,6 63,8 55,8
Kuchenka mikrofalowa 58,6 53,1 59,4 62,1
Robot kuchenny 73,2 86,7 56,8 69,3
Odkurzacz elektryczny 100,0 100,0 100,0 100,0

Zrodlo: badania wlasne.

Badania budzetow gospodarstw domowych wysokodochodowych wskazuja,
ze stan posiadania zmechanizowanego sprzgtu w badanych rodzinach oraz stopien
ich upowszechnienia byl mato zréznicowany. Wsrod zmechanizowanego sprzgtu
gospodarczego w badanych gospodarstwach wysoki stopien nasycenia dotyczyt
pralek, chtodziarek/zamrazarek i odkurzaczy elektrycznych, za$ $redni — robotdéw
kuchennych, kuchenek mikrofalowych oraz zmywarek do naczyn.

Analiza stanu posiadania poszczegolnych sprzetow informacyjno-rozryw-
kowych wskazuje na nizszy stopien ich upowszechnienia niz zmechanizowanych
sprzetow gospodarczych (tabela 3).

Tabela 3. Wyposazenie badanych gospodarstw domowych w sprzet informacyjno-
-rozrywkowy (w % wskazan)

Wyszczegodlnienie Warszawa Krakow Poznan Wroctaw
Odbiornik radiowy 27,6 27,2 20,8 28,6
Odbiornik telewizyjny 100,0 100,0 100,0 100,0
Urzadzenia do odbioru TV sateli- 100,0 100,0 100,0 100,0
tarnej/kablowej
Zestaw do kina domowego 63,2 59,4 73,4 67,8
Odtwarzacz MP3 41,3 38,6 39,1 36,7
Odtwarzacz ptyt kompaktowych 39,6 43,2 42,1 51,3
Odtwarzacz DVD 91,2 87,6 88,1 73,9
Cyfrowy aparat fotograficzny 52,4 44,6 47,9 43,7
Kamera wideo 37,6 29,3 34,7 35,2
Komputer osobisty 100,0 100,0 100,0 100,0
Drukarka 69,3 62,7 54,2 57,6
Telefon komérkowy 100,0 100,0 100,0 100,0

Zrodlo: badania wlasne.
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O wysokim poziomie nasycenia mozna mowi¢ w odniesieniu do odbiornikow
telewizyjnych' (45,6% ankictowanych wskazato na posiadanie dwoch odbiornikdw,
za$ 13,6% — trzech lub wigcej), urzadzen do odbioru telewizji satelitar-
nej/kablowej, odtwarzaczy DVD (4,1% ankietowanych wskazato na posiadanie
dwoch lub wigcej odtwarzaczy), komputeréw osobistych (co czwarta rodzina ma
dwa, a blisko 5% — trzy komputery) i telefonow komoérkowych (2/3 ankietowa-
nych ma 2, a blisko 3% — trzy telefony). Natomiast §redni poziom nasycenia mozna
odnotowa¢ w przypadku zestawu do odbioru kina domowego, drukarek, odtwarzacza
ptyt kompaktowych, odtwarzacza MP3 i1 kamer wideo. Z kolei na poziomie ni-
skim badane gospodarstwa domowe wyposazone byly jedynie w odbiornik radio-
foniczny.

Analizujgc grupe dobr trwatego uzytku zwigzang z zaspokojeniem po-
trzeb w zakresie przemieszczania si¢ mozna zaobserwowaé wysoki stopien nasy-
cenia w rowery i samochody osobowe (tabela 4). Niespelna 7% badanych gospo-
darstw domowych w ogole nie posiadato samochodu osobowego. Ponad 2/3 an-
kietowanych rodzin dysponowato jednym samochodem, 19,7% badanych dwoma,
za$ prawie 4% trzema 1 wigcej.

Tabela 4. Wyposazenie badanych gospodarstw domowych w mobilne dobra trwalego

uzytku (w % wskazan)
Wyszczegolnienie Warszawa Krakow Poznan Wroctaw
Rower (bez dziecigcego) 66,3 68,5 71,2 63,1
Motocykl/skuter/motorower 6,3 5,5 6,9 5,2
Samochdd osobowy 91,3 93,6 95,9 94,8

Zrodlo: badania wlasne.

Badane gospodarstwa domowe wysokodochodowe dysponowaty w mniej-
szym stopniu pojazdami jedno$ladowymi. Najwigcej rodzin wskazywalo na po-
siadanie motocykla, a najmniej — motorowera.

O faktycznym wykorzystaniu sprzetow w pracach domowych decyduje
przede wszystkim jego sprawnosé. O sprawnosci sprzetow mozna z kolei wnio-
skowa¢ na podstawie przecigtnego okresu uzytkowania. Sprzgty eksploatowane
powyzej tzw. teoretycznego okresu uzytkowania znajdujg zastosowanie w ograni-
czonym stopniu. Sprz¢t zuzyty moralnie jest w gospodarstwach domowych per-
manentnie wymieniany na coraz bardziej nowoczesny. Z reguty okres eksploataciji
sprzetow jest Scisle skorelowany z poziomem wyposazenia gospodarstw domo-
wych w te dobra. A zatem mozna stwierdzi¢, ze sprzety o wysokim i $rednim
poziomie nasycenia nalezg do sprzetow najdhuzej eksploatowanych.

* W powszechnym uzytkowaniu jest telewizor kolorowy. Prawie co drugi ankietowany po-
siada telewizor nowej generacji typu LCD lub telewizor plazmowy.
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Tabela 5. Przecietny okres eksploatacji dobr trwalego uzytku w ankietowanych

gospodarstwach domowych
$redni czas eksploata-
Rodzaj asortymentu e p(zlsll?\(iag etighs)przc;
Odbiornik radiowy 9,3
Odbiornik telewizyjny 5,1
Urzadzenie do odbioru TV satelitarnej/kablowka 4,3
Odtwarzacz plyt kompaktowych 3,6
Zestaw do kina domowego 4.8
Odtwarzacz MP3 2,9
Odtwarzacz plyt kompaktowych 5,6
Odtwarzacz DVD 49
Cyfrowy aparat fotograficzny 4,1
Kamera wideo 4,3
Komputer osobisty 5,1
Drukarka 4,2
Telefon komérkowy 3,6
Pralka 8,5
Chtodziarka lub zamrazarka 9,1
Zmywarka do naczyn 4,3
Kuchenka mikrofalowa 5,7
Robot kuchenny 7,4
Odkurzacz elektryczny 6,3
Rower (bez dziecigcego) 6,3
Motocykl, skuter, motorower 7,5
Samochdd osobowy 5,6

Zrodlo: badania wlasne.

Teoretyczny okres uzytkowania w odniesieniu do zmechanizowanego sprzetu
gospodarczego w badanych rodzinach przekroczyly chlodziarki (ponad 9 lat).
Natomiast najmtodszym sprzetem z omawianej grupy dobr sg zmywarki i ku-
chenki mikrofalowe. Sredni wiek tych przedmiotéw jest mniejszy lub niewiele
wigkszy niz 5 lat, a ponad 90% z nich zostato zakupionych przed uptywem 6 lat.
Sa to dobra, ktére dopiero od potowy lat 90. XX wieku w wigkszych ilosciach
pojawily si¢ na rynku polskim. Kuchenki mikrofalowe i zmywarki to nadal dobra
luksusowe (tabela 5).

Wsrdd sprzetu informacyjno-rozrywkowego w badanych rodzinach najdiuzej
uzytkowanymi ($rednio 9,3 lat) byly odbiorniki radiowe, za$ najkrécej — odtwa-
rzacze MP3, odtwarzacze plyt kompaktowych, cyfrowe aparaty fotograficzne
oraz kamery wideo.

Biorgc porownawczo jednostkowe wskazniki posiadania zmechanizowanego
sprzetu gospodarczego, sprzetu informacyjno-rozrywkowego oraz sprzetu zwia-
zanego z mobilno$cig ulatwiajacg przemieszczanie si¢ mozna zauwazy¢ przeciet-
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nie wyzszy poziom nasycenia badanych gospodarstw domowych sprzgtami go-
spodarczymi. Potwierdza to miejsce i role sprzetow w procesach domowej kon-
sumpcji kazdej rodziny.

Uwzgledniajac odsetek gospodarstw domowych wyposazonych w dobra
trwatego uzytku wedtug miast, w ktorych przeprowadzono badania, mozna do-
strzec niewielkie zréznicowanie w wyposazeniu rodzin, za$ skala tego zréznico-
wania jest skorelowana z rodzajem dobr trwatego uzytku.

Szczegotowa analiza uzyskanych informacji, przeprowadzona z uwzglednie-
niem poszczegdlnych zmiennych niezaleznych umozliwila zaobserwowanie pew-
nych prawidtowosci.

Zmienng istotnie statystycznie wplywajaca na wyposazenie gospodarstw do-
mowych wysokodochodowych byla liczba 0s6b w rodzinie, za$ sit¢ tego wpltywu
odzwierciedla warto$¢ wspotczynnika V-Cramera = 0,311, przy p < 0,01. Za-
obserwowano, ze gospodarstwva domowe jednoosobowe charakteryzuja si¢ na
0g06t mniejszym poziomem nasycenia w wybrane dobra trwatego uzytkowania.

Na stan wyposazenia badanych gospodarstw domowych istotny statystycznie
wplyw wywiera rowniez przynalezno$¢ do okreslonej grupy dochodowej, a zalez-
no$¢ te odzwierciedla warto$¢ wspotczynnika V-Cramera = 0,271, przy
p <0,01. Najmniej roznic odnotowano w zakresie posiadania takich dobr trwa-
tych, jak: chtodziarka/zamrazarka, pralka, odkurzacz elektryczny odbiornik tele-
wizyjny i telefon komérkowy. Gospodarstwa domowe dysponujace miesigcznym
dochodem per capita powyzej 10 000,00 PLN istotnie czgsciej deklarowaty po-
siadanie takich elementéw wyposazenia, jak: zmywarka do naczyn, zestaw kina
domowego i kamera wideo.

Zmienng o istotnie duzej sile r6znicowania standardu wyposazenia badanych
gospodarstw domowych byl takze poziom wyksztalcenia glowy rodziny. Site
zwigzku obu zmiennych odzwierciedla warto$¢ wspolczynnika V-Cramera rowna
0,198, przy p <0,01. Zaobserwowano, ze gospodarstwa domowe prowadzone
przez osoby legitymujace si¢ wyksztalceniem $rednim ogoélnoksztatcacym lub
srednim zawodowym wyposazone byly istotnie czg$ciej w sprzet starszej genera-
cji anizeli pozostate. Konkluzja ta szczeg6lnie odnosi si¢ do pordwnania wyposa-
zenia gospodarstw domowych reprezentowanych przez osoby legitymujace si¢
skrajnymi poziomami wyksztatcenia.

Istotne statystycznie opinie respondentdow na temat wyposazenia mieszkania
w dobra trwatego uzytku réznicowata ocena stopnia zadowolenia z sytuacji finan-
sowej oraz ocena obecnej sytuacji finansowej (warto$¢ wspdtczynnikow korelacji
mieécita si¢ w przedziale od 0,214 do 0, 287, przy p = 0,01). Rowniez wiek
wplywat istotnie statystycznie na opinie badanych. Nalezy w tym miejscu zazna-
czy¢, ze wraz z wiekiem zmniejszala si¢ liczba oséb wskazujgcych na poprawe
sytuacji w zakresie standardu wyposazenia gospodarstwa domowego w ciagu
ostatnich trzech lat (wspofczynnik korelacji Spearmana r = -0,146, przy
p =0,01), a takze liczba 0séb oczekujacych poprawy w tym zakresie w najbliz-
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szej przysztosci (wspdtczynnik korelacji Spearmana r = -0,215, przy p = 0,01).
Z kolei nieco mnigjsze warto$ci wspotczynnikow korelacji odnotowano w odnie-
sieniu do zmian majacych nastgpi¢ w przysztosci w zaleznosci od stopnia zado-
wolenia z wyposazenia gospodarstwa domowego w dobra trwalego uzytkowania
(wspodtezynnik korelacji Spearmana r = 0,109, przy p = 0,01) oraz oceny obecnej
sytuacji (wspotczynnik korelacji Spearmana r = 0,103, przy p = 0,01).

Dobra trwatego uzytku bedace w posiadaniu ankietowanych gospodarstw
domowych w réznym stopniu zaspokajaly ich potrzeby (tabela 6).

Tabela 6. Poziom zaspokojenia potrzeb ankietowanych gospodarstw domowych
w zakresie wybranych débr trwalego uzytkowania (w % wskazan)

Poziom zaspokojenia potrzeb
Rodzaj asortymentu calkowicie $rednio niezaspoko-

zaspokojone zaspokojone jone
Odbiornik radiowy 85,6 14,4 -
Odbiornik telewizyjny 81,7 16,2 2,1
Urzadzenie do odbioru TV sateli- 71,3 24,1 4,6
tarnej/kablowka
Odtwarzacz plyt kompaktowych 76,9 20,8 2,3
Zestaw do kina domowego 75,7 15,3 9,0
Odtwarzacz MP3 84,9 13,2 1,9
Odtwarzacz plyt kompaktowych 77,3 21,1 1,6
Odtwarzacz DVD 92.4 7,6 -
Cyfrowy aparat fotograficzny 71,7 14,8 13,5
Kamera wideo 83,1 16,1 0,8
Komputer osobisty 98,3 1,7 -
Drukarka 87,9 11,3 0,8
Telefon komérkowy 100,0 - -
Pralka 100,0 - -
Chtodziarka lub zamrazarka 97,4 1,2 1,4
Zmywarka do naczyn 91,0 7,3 1,7
Kuchenka mikrofalowa 83,6 16,4 -
Robot kuchenny 93,1 6,9 -
Odkurzacz elektryczny 100,0 - -
Rower (bez dziecigcego) 91,3 8,7 -
Motocykl, skuter, motorower 73,6 25,4 1,0
Samochdd osobowy 81,2 17,3 1,5

Zrodlo: badania wlasne.

Prawie 4/5 badanych gospodarstw domowych wysokodochodowych ocenia,
ze ma catkowicie zaspokojone potrzeby w zakresie dobr trwalego uzytku, ok.
19% $rednio ocenia poziom zaspokojonych potrzeb w tym zakresie, za$ pozostata
reszta uznaje, ze sg one niezaspokojone. Tak wysoka ocena poziomu zaspokojenia
potrzeb w zakresie dobr trwalego uzytku jednoznacznie dowodzi, ze sytuacja
finansowa tych gospodarstw umozliwia ich nabycie bez wigkszych probleméw.
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ZMIANY W ZACHOWANIACH KONSUMENTOW W CZASIE KRYZYSU

Kryzys finansowy wplynat na decyzje konsumpcyjne ponad 2/5 respondentow.
Prawie 44% wszystkich ankietowanych musiato ograniczy¢ swoje wydatki na dobra
trwatego uzytku. Co trzeci z badanych byt zdania, Ze kryzys gospodarczy nie wptynat
na zmiang jego wydatkow w tym zakresie. Z kolei prawie co czwarty z respondentow
twierdzil, ze w okresie kryzysu wydatki na cele zwigzane z wyposazeniem mieszkania
w jego gospodarstwie domowym wzrosty. Postgpowanie konsumentow w zakresie
nabywania dobr trwalego uzytkowania w okresie kryzysu prezentuje tabela 7.

Tabela 7. Wplyw Kkryzysu gospodarczego na wydatki elit ekonomicznych
na dobra trwalego uzytku (w % wskazan)

Postepowanie konsumentow
utrzymanie
zmniejszenie zwigkszenie wydatkow na
Cechy respondentow wydatkow wydatkow niezmienionym
poziomie
Ogdtem 43,9 23,8 32,3
Plec:
kobieta 48,6 17,8 33,6
mezczyzna 39,3 29,7 31,0
Wiek:
do 30 lat 55,8 7,9 36,3
31-35 lat 46,7 19,9 334
36-40 lat 39,9 28,2 31,9
41-45 lat 38,6 28,4 33,0
46-50 lat 453 24,2 30,5
51 lat i wiecej 37,1 34,2 28,7
Liczba 0s6b w gospodarstwie domowym:
1 osoba 51,8 15,6 32,6
2 osoby 49,6 19,8 30,6
3 osoby 35,9 35,7 28,4
4 osoby i wigcej 38,3 24,1 37,6
Dochdd na 1 osobg w gospodarstwie
domowym:
do 5000,00 zt 51,3 6,2 42,5
5001,00 — 6000,00 zt 53,2 9,1 37,7
6001,00 — 7000,00 zt 49,6 14,2 36,2
7001,00 — 8000,00 zt 46,1 20,4 33,5
8001,00 — 9000,00 zt 40,5 29,7 29,8
9001,00 — 10 000,00 zt 35,9 39.8 24,3
powyzej 10 000,00 zt 30,7 47,2 22,1
Miejsce zamieszkania:
Warszawa 41,6 30,8 27,6
Krakow 44,1 19,3 36,6
Wroctaw 44,8 19,5 35,7
Poznan 45,1 25,6 29,3

Zrodlo: badania wlasne.
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Osoby o najwyzszych dochodach, w najstarszej grupie wiekowej oraz zamieszku-
jace Warszawe w najmniejszym stopniu zostaty dotknigte kryzysem. Rowniez respon-
denci z wigkszych gospodarstw domowym w mniejszym stopniu odczuli konsekwencje
recesji gospodarczej. Niespelna 2/5 badanych pochodzacych z rodzin trzyosobowych
zmuszonych zostalo do ograniczenia wydatkéw, podczas gdy w gospodarstwach domo-
wych jedno- lub dwuosobowych taki problem sygnalizowat juz co drugi ankietowany.

Wydatki na dobra trwalego uzytku w najwickszym stopniu musiaty ograni-
czy¢ osoby zarabiajace od 5000,00 do 7000,00 zt miesigcznie. Co drugi z ankie-
towanych w tym przedziale dochodowym deklarowat zmniejszenie wydatkow
zwigzanych z wyposazeniem mieszkania, podczas gdy w gospodarstwach domo-
wych, w ktorych miesigczny dochdd na 1 osobg przekraczat 10 000 zt, zaledwie
co trzeci badany sygnalizowat takie zachowanie. Na brak $rodkéw finansowych
na zakup dobr trwatego uzytku wskazywali w najwigkszym stopniu ankietowani
zamieszkujacy Wroctaw 1 Krakdéw, w najmniejszym za$, pochodzacy z Warsza-
wy. Jednakze biorgc pod uwage miejsce zamieszkania, liczba gospodarstw do-
mowych w ktorych ograniczono wydatki na zakup doébr trwalego uzytku byta
zblizona i ksztattowala si¢ w granicach 41-45%. Nalezy rowniez zaznaczy¢, ze
respondenci, ktorych budzet na ten cel uleglt zmniejszeniu, $rednio wydawali na
wyposazenie mieszkania w 2009 r. o prawie 30% mniej anizeli w 2008 roku.

Interesujaco przedstawialy si¢ takze deklaracje ankietowanych dotyczace wzrostu
wydatkéw zwigzanych z wyposazeniem mieszkania. Zwigkszenie wydatkow na dobra
trwatego uzytku deklarowali czgSciej mezczyzni w wieku powyzej 51 lat, osiagajacy
miesigczne dochody per capita w wysokosci powyzej 10 000 zt 1 zamieszkujacy War-
szawg. Jednocze$nie ankietowani, ktorzy zwigkszyli srodki finansowe na zakup dobr
trwatego uzytku w 2009 r. wydawali na ten cel o ok. 20% wigcej niz w 2008 r.

Kontynuujac rozpoznania dotyczace zachowan nabywczych elit ekonomicz-
nych w czasie kryzysu na rynku dobr trwatego uzytku, przeanalizowano takze
najczgstsze sposoby zaspokajania potrzeb w tym zakresie — zaréwno te faktycz-
nie, jak i planowane, ktore byly realizowane przed i w czasie kryzysu.

Tabela 8. Faktyczna reakcja elit ekonomicznych na potrzeby zwiagzane
z zakupem dobr trwalego uzytku (w %)

Wyszczegolnienie Postepowanie konsumentow
Przed kryzysem W okresie kryzysu
Zakup nowego i markowego sprzgtu 63,4 51,6
Zakup nowego sprzetu, lecz gorszej marki 27,8 34,8
Zakup uzywanego sprzgtu 6,2 8,4
Rezygnacja z zakupu sprzgtu 2,6 5,2

Zrodlo: badania wlasne.

Z przeprowadzonych badan jednoznacznie wynika, ze w podejmowaniu dzia-
fan, jak i w planach ankietowanych, najpopularniejszg strategig postgpowania byt
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zakup nowego i markowego sprz¢tu. Ponad 3/5 respondentéw zadeklarowalo, ze
przed kryzysem zawsze kupowato nowe i markowe dobra trwatego uzytku. Odno-
si si¢ to zarowno do sprzgtu informacyjno-rozrywkowego, jak i zmechanizowane-
go sprzetu gospodarczego. Natomiast w okresie kryzysu jedynie co drugi ankie-
towany wskazywat na zakup wylgcznie nowego i markowego sprzgtu. Z analiz
wynika réwniez, ze jedynie co trzeci respondent kupowat nowy sprzet, lecz gor-
szej marki, za$ zaledwie co szesnasty byt nabywca sprzegtu uzywanego (tab. 8).
Mozna zatem wnioskowac, ze ankietowani mimo kryzysu nie chcieli rezygnowac
ze swoich wysokich wymagan wzgledem nabywanego sprzetu.

W przypadku planéw dotyczacych zaspokojenia istniejagcych potrzeb zwigza-
nych z zakupem dobr trwatego uzytku wynika, ze dla ponad 4/5 respondentdéw najbar-
dziej popularnym zachowaniem byt zakup nowego i markowego sprzetu (tab. 9).

Tabela 9. Plany elit ekonomicznych dotyczace zaspokojenia potrzeb zwiagzanych
z zakupem dobr trwalego uzytku (w %)

Postepowanie konsumentow
Wyszczegolnienie Przed kryzysem W okresie kryzysu
Zakup nowego i markowego sprzetu 88,4 81,5
Zakup nowego sprzetu, lecz gorszej marki 7,3 9,8
Zakup uzywanego sprzetu 2,7 5,1
Rezygnacja z zakupu sprzetu 1,6 3,6

Zrodlo: badania wilasne.

Drugie pod wzglgdem czestotliwosci wystepowania wskazanie dotyczace
planow ankietowanych w zakresie zaspokojenia potrzeb zwigzanych z wyposaze-
niem mieszkania polegato na zakupie nowego sprzgtu gorszej marki. Takiego
zdania byl prawie co dziesigty respondent. Natomiast co dwudziesty badany
twierdzil, ze w okresie kryzysu jest sktonny naby¢ sprzet uzywany. Jednocze$nie
3,6% badanych, ktorzy w trakcie kryzysu odczuli potrzebe zakupu jakichs dobr
trwatego uzytku zadeklarowalo, ze zrezygnuje lub odlozy w czasie zakup sprzetu.
A zatem podsumowujac t¢ cze$¢ rozwazan mozna stwierdzic, ze respondenci byli
malo elastyczni w swoim podej$ciu do zachowan na rynku dobr trwatego uzytku.
Dowodzi to, ze wielu z nich w niewielkim stopniu odczuto efekty kryzysu. Z tego
tez wzgledu wsrod elit ekonomicznych mozna zaobserwowaé nieznaczne, wregcz
sporadyczne przypadki ujawniania si¢ zachowan przystosowawczych.

PODSUMOWANIE

Na podstawie przeprowadzonych badan mozna konstatowac, ze:

1. Ankietowane gospodarstwa domowe charakteryzuja si¢ stosunkowo sta-
bym odczuwaniem skutkow kryzysu finansowego w wymiarze jednostkowym.
Jedynie 20% ankietowanych deklarowato, ze jego gospodarstwo domowe odczu-
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wa konsekwencje kryzysu i podejmuje w zwigzku z tym okreslone dziatania, za-
rowno o charakterze zaradczym, jak i asekuracyjnym. Potwierdza to réwniez
maly odsetek wskazan podejmowania przez respondentow aktywnos$ci w gospo-
darce nieformalnej.

2. Gospodarstwa domowe zaliczane do tzw. elit ekonomicznych cechuja si¢
stosunkowo wysokim poziomem nasycenia w zakresie wickszo$ci uwzglednio-
nych w badaniu débr trwatego uzytkowania.

3. Z obserwacji zmian poziomu wyposazenia gospodarstw domowych wyni-
ka, ze poprawa wyposazenia w dobra trwatego uzytkowania ma charakter nie
tylko ilosciowy, ale przede wszystkim jako$ciowy. Zaobserwowa¢ mozna wyraz-
ny wzrost wyposazenia w dobra teleinformatyczne, ktore $wiadczg o unowocze-
$nieniu wzorcéw konsumpcji. Oczywiscie, zmiany te dokonujg si¢ w gospodar-
stwach domowych wysokodochodowych znacznie szybciej anizeli w pozostatych,
ktére dysponuja zdecydowanie mniejszymi rozporzadzalnymi dochodami.

4. W podejmowaniu dziatan, jak i w planach elit ekonomicznych dotycza-
cych potrzeb zwigzanych z zakupem dobr trwatego uzytku, najpopularniejsza
strategig postgpowania okazal si¢ zakup nowego i markowego sprzetu, naj-
rzadszg za§ — rezygnacja z zakupu.
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Streszczenie

Kryzys gospodarczy na §wiecie wywotal dos¢ wyrazne reperkusje w gospodarkach wszyst-
kich krajow. Niewatpliwie wymiarami spotecznymi kryzysu $wiatowego s3: wzrost bezrobocia,
spadek dochodéw gospodarstw domowych, zmiana struktury spozycia, zmiany stylow zachowan
az po odczuwanie powaznych stanéw Igku i depresji, ktore wynikaja z obawy przed utratg pracy, trud-
no$ciami w znalezieniu nowej pracy, pogorszeniem sytuacji materialnej, obawa przed utratg oszczgdno-
$ci czy niemoznoscia sptacania kredytow. Poniewaz kryzys §wiatowy wpltynat rowniez na polska rze-
czywistos¢ spoteczno-gospodarcza w artykule skoncentrowano si¢ na przeanalizowaniu wyposazenia
w dobra trwatego uzytkowania i zachowania przystosowawcze gospodarstw domowych wysokodocho-
dowych w czasie kryzysu. Po oméwieniu metodologii i zalozen badania przeanalizowano oceng wypo-
sazenia elit ekonomicznych w dobra trwatego uzytku, w zakresie zmechanizowanego sprzetu gospo-
darczego, sprzetu informacyjno-rozrywkowego oraz sprzetu mobilnego, a takze dokonano analizy
stanu posiadania tych dobr. W dalszej czgéci artykutu skoncentrowano si¢ na rzeczywistych, jak
i planowanych postawach konsumentow w czasie kryzysu w zakresie wyposazenia w niektore
dobra trwatego uzytku. Podsumowanie rozwazan i wazniejsze wnioski konczg artykut.

Consumption of Durables and Adaptive Behaviour Patterns among Polish
Economic Elite in a Time of Crisis

Summary

The global economic crisis has clearly affected the economies of all countries. Among its
social repercussions there are certainly the growing unemployment rates, falling household in-
comes, changing consumption structure and lifestyles, not to mention serious anxiety states and
depressions induced by the fear of losing the job one has, problems with finding a new job, dete-
riorating material situation and concerns about using up the savings or becoming insolvent. Be-
cause the crisis has changed the socio-economic reality in Poland too, the article focuses on
analysing households’ possession of durables and the adaptive behaviour patterns specific to the
high-income households in a time of crisis. After presenting the research methodology and as-
sumptions, the article makes an evaluation of durable goods (such as mechanised household
appliances, infotainment and portable equipment) in possession of the economic elite and analy-
ses their actual amounts. Then the observed as well as anticipated behaviour of consumers
towards some durables in a time of crisis are presented. The article ends with a summary of the
discussion and major conclusions.



